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PENGENALAN ·. 1 

1. c§09§osl.9o. 

:I .• :I. • Sabah mempunyai penduduk seramai 1.01 juta orang. 

:I. 

Daripada ini sebanyak 196774 atau 19.5 peratus adalah didap~ti 

di empat buah bandar uta~a dengan penduduk lebih 10,000 orang 

iaitu Kota Kinabalu, Sandakan, .Tawau dan Lahad Datu. Mengikut 

~sat.u k.:\jian "The Central Place Study" yan•;;;i dilakukan pad a 

tahun 1978, didapati ada beberapa ciri i sti mewa d.al am 

bentuk penempatan-penempatan di negeri ini. Negeri Sabah boleh 

dibahagikan kepada dua, iaitu Bahagian Pantai Timur dan 

Sahagian Pantai Barat termasuk kawasan-kawasan pedalaman. 

Bahagian Pantai Barat dan pedalaman ini membentuk satu hiraki 

yang "coherent" clen•;;;ian _"hinterland" Kot a Ki nab al L!. Baha•;;,1i an 

Pantai Timur pula terdiri daripada tiga kawasan tersendiri 

i ai tL1 Sandakan, Tawau clan Lahad Datu. Jelas didapati bahawa 

hampir segala kemudahan dan pembangunan adalah terpusat di 

bandar-bandar utama sahaJa. Manakala bandar-bandar yang 

sederhana adalah kurang penting dan kurang mengalami Proses 

F'embandaran. 

Laporan Penduduk dan Perumahan Malaysia :1./:1.980 
- mis 39. 

/ 
i 

I 



F'ENGENALAN 2 

Adalah juga didapati bahawa kadar pertumbuhan penduduk di 

keempat-empat bandar ini adalah jauh lebih ting~i dibandin•;t 

dengan kawasan~kawasan lain. Bandar-bandar berkenaan telah 

pertumbuhan penduduk yang besar iaitu 6.0 peratus 

akibat migrasi.dari luar bandar ke bandar dan juga kemasukan 

pendatang-pendatang har~m dari negeri-negeri Jiran khususnya 

pada lewat tahun 1970-an dan awal 1980-an. 

Pertambahan penduduk yang tinggi ini dengan sendirinya 

meningkatkan lagi keperluan-keperluan makanan di bandar-bandar 

utama di Sabah ini dan keadaan ini memaksakan perancangan 

dalam pengeluaran dan pemasaran b~han-bahan makanan. 

1. 4. Tumpuan jilid ini ialah kepada pengeluaran dan pemasaran 

s~yur-sayuran dataran tinggi di ~abah yang ditanam di Daerah 

Ranau dan dipas~rkan ke bandar-bandar utama baik di 

Barat, Timur dan Pedalaman serta beberapa buah bandar utama di 

Sarawak, Labuan dan Brunei. ( Lit1at Peta 1) • 

Pengeluaran sayur-sayuran adalah penting memandangkan 

keadaan ekonomi yang mero~ot, harga komoditi yang rendah dan 

pen•;ti mportan ':;ayur-sayuran dat'at-an ti n•;t•;ti yang maki n 1 ama 

makin be~~ambah seperti di Jadual 1.1. Mengikut Laporan Awal 

Kajian Kesediaan Bekalan di Ranau, Ogas - November 1985 lebih 

kurang 72 peratus dari petani-petani di Daerah Ranau adalah 

penanam sayur. Ini meliputi 710 orang penanam sayur dari 
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PENGENALAN 3 

Jadual 1.1 : Nilai Pengi~portan Sayur-sayuran 
~<e Ne•;ieri Sabah 

============================================== 

1980 1981 1982 1983 
,Jenis Sayur 

. 1984 

Nilai Dal am Ribu (, 000) M$ 

1985 

-------------------------------------------------------------
Ubi ~<entan•;i 

Tomato 

Bawan•;i 

Bawan•;i Putih 
segar 

~=::ub is Se•;iar 

Lain-lain sayur 
Se9ar 

Sayur disejukkan 

Total Value 

Total Group 
(05.ll·) Value 

* TD - Tidak Dapat 

945 1 !1235 1, 296 1 !1363 1,329 1 ' 1 1 :L 

,.., :1.5 35 24· 20 "":!' 
.:.. ·-·· 

3!131<) 3,957 4 !I 162 2,961 5,26:L 4,547 

1,096 l, 315 1 , 4·08 3, 26(> 5,757 7,801 

23 80 99 l 94· 1.69 l 01 

358 610 874 i , 169 1' 508 1, 289 

193 304 276 244 422 Lf.(l<;> 

5,927 7,516 8,145 10,170 14,496 1.5,263 

TD* TD .TD 4:L3,154 17,797 17,960 

Sumbe1~: Jabatan Perangkaan 

jumlah petani 981 orang dan dari se9i keluasan terdapat lebih 

kurang 446.4 hektar <1,116 ekar) yang ditanamkan dengan sayur-

sayuran. Dari data.ini bcleh di~nggarkan bahawa dengan ~urata 

5.5 ahli bagi setiap isirumah hampir 4,000 ahli isirumah ada-

lah secara langsung bergantung kepada pendapatan dari sayur-

Kebanyakan daripada penanam-penanam sayur ini adalah 

orang tempatan yang berketurunan Dusun/Kadazan. 

kecil sahaja terdiri daripada orang Cina dan orang asing. Ini 



PENGENALAN 4 

.menunJukkan bahawa walaupun orang-orang Dusun yang biasanya 

ter-J.ibat dalam penanaman sar-a dir-i sahaja tetapi pada masa 

ini ramai telah mencebur-kan dir-i menanam secar-a 11 commet-cial 11 

di kawasan Ranau. Dengan penglibatan ramai 

dalam bidang ini boleh Juga dikatakan penanaman sayur--sayuran 

ad al ah sal ah sat1~1 akt i vi ti 11 commer-c i al 11 yang utama bai;1i 

kaum tempatan. 

kaL1m-

1 a 6 n Kaj i an i ni adalah ber-tujuan untuk memahami pol a-pol a 

pengeluar-an, pengedar-an dan penggunaan sayur--sayur-an di-

beber-apa kawasan per-bandar-an utama di Sabah dan 

implikasinya terhadap pihak-pihak yang ber-kenaan. Peta 2 

menunJukkan kawasan-kawasan yang diliputi dalam kaJian ini. 

Tumpuan kaJian adalah ke atas tiga bandar- utama di Sabah iaitu 

Kota Kinabalu, Tawau dan Sandakan. 

L 7. Lapor-a.n ini meliputi ~e~usahaan sayur--sayur-an t~nah 

datar-an di Kundasang/Ranau. Ini adalah Jilid 6 bagi Lapar-an 

KaJian Pemasar-an Sayur--sayur-an dan Implikasi. Sosioekonomi ke 

atas Pekebun-pekebun Neger-i Sabah. 

kaJian ini adalah ~ 

Ji lid 1 Lap or-an Teknikal 

Ji lid 2 Lap or-an Um um 

JiJ. id 3 Lap or an Kawasan 

Ji lid 4 Lap of'- an Sandakan 

Ji lid 5 Lap or· an Tawau 

Lain-lain jilid dalam 

Kot a l<inabalu 

---1 
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PENGENALAN 6 

1. 8. Laporan ini dibahagikan kepada 4 bahagian 

Baha•;ii an 2 

Bahagian 4 

membincang~an aspek-aspek berkaitan dengan 

pengeluaran sayur-sayuran, ciri-cir·i sosio-

ekonomi pekebun-pekebun terlibat dan isu-isu 

penting dalam bidang pengeluaran 

sayur'an. 

rnernbi n'cangkan 

sayur-sayuran 

saluran-saluran 

yang terdapat di 

sayur-

pemasaran 

ka.wasan 

kajian serta peranan yang dirnainkan oleh 

"intermediary" pernasaran sepet-ti golongan 

pemborong, 

Kerajaan. 

peruncit dan juga peranan agensi 

rnen•;ikaj i aspek-aspek peng•:;iunaan sayur-

sayuran di Kot~ Kinabalu dengan . penurnpuan 

kepada tabiat-tabiat pengguna dan aspek-

aspek berkaitan dengan harga sayur-sayuran. 

rneninjau p~da keseluruhan rangkaian yang 

sedia wujud dari peringkat kebun hingga ke 

pen •:;J•;1un C.'\ dan cuba rnengesan kelemahan-

kelemahan serta irnplikasi sistern tersebut. 

Syor-syor tertentu juga dikemukakan demi 

membaiki ran•;ikaian pernasaran ini. 
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2b E:@09§09l90. 

2. 1. d Penanaman sayur-sayuran dataran tinggi di Negeri Sabah 

adalah satu aktiviti pekebun kecil yang dihadkan kepada 

bsberapa tempat di daerah Ranau. Terdapat juga beberapa 

tem~at yang tinggi di ciaerah Tenom, Tambunan dan Penampang 

(Moyog) yang sesuai untuk tanaman ini tetapi belum diusahakan 

1 Cl.•;, i . Mengikut .laporan awal kajian bekalan sayur di Ranau, 

lebih kurang 72 peratus ataupun 710 orang dari jUmlah petani 

seramai 981 orang di daerah Ranau ~dalah penanam sayur 

(Jadual 2. 1). Keluasan tanaman sayur-sayuran di daerah Ranau 

pada hujung tahun 1985 adalah 322.9 hektar. Hampir semua kebun 

sayur di daerah Ranau a~alah terletak di kawasan Kundasang, 

Bundu Tuhan ~an berhampiran Pekan Ranau. · 

Jadual 2.l ~ Bilangan Petani, Penanam Sayur dan Keluasan 
<Hektar) Tanaman Mengikut Jenis 

========================================================= 

Bi 1. Bi 1. Keluasan (dalam hektar) 
Petani Penanam 

Sayur 

981 710 

Sayur Buah Kelapa Kopi Koko Kacang Ubi Jagung 
tanci.h kayu 

322.9 238.0 6.0 18.5 90.1 9.7 16.2 

. - ---~j 
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... ., ,.., 

.s::."' .,::. u Beberapa faktar telah mempengaruhi pertumbuhan kebun-

kebun di kawasan tersebut. Faktor yang penting ialah keadaan 

cuaca di daerah Ranau khususnya kawasan Kundasang/Bundu Tuhan 

yang terletak lebih 4000 kaki atas paras laut dengan suhu di-

paras 65 hingga 75 darjah celsius adalah amat sesuai untuk 

tanaman sayur-sayuran dataran tinggi. Faktor-faktor ·lain yang 

di bet-i perhatian adalah lokasi daerah Ranau yang letaknya di 

tengah-tengah diantara beberapa tempat pemasaran seperti Kota 

l<i nab al u, T.:=i.wa.u, l<uda.t, Tuaran. 

Gunatenaga yang sedia ada iaitu lebih kurang 10,000 orang di 

daerah Ranau juga mernpengaruhi penanaman sayur-sayuran di 

kawasan tersebut. Peranan Kerajaan melalui ba.dan-badan 

tertentu seperti Jabatan Pertanian, Korporasi Pernbangunan Desa 

<KPD> dan Sabah Agricultural Marketing Authority <SAMA> juga 

telah mernberi dorongan kepada beberapa orang rnenceburi dalam 

Kemudahan bekalan air, kesesuaian tanah dan jalan 

raya ke kebun Juga telah diberi perhatian sebelum sesuatu 

kebun itu dibuka. 

Ba.gi tujuan kajian ini seramai 105 orang atau pun 14.8 

peratus daripada 710 pekebun telah ditemuduga. Mereka telah 

dibahagikan kepada tiga kategori iaitug-
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( i) iaitu pekebun yang mengusahakan 

kebun sayur satu ekar atau kurang; 

Cii) E@Lg~yo_§§d@cb~o~ - iaitu pekebun yang mengusahakan 

kebun sayur lebih dari seekar tetapi kurang dari 

l i ma 1~kar; dan 

(iii) iaitu pekebun yang mengusahakan 

kebun sayur lima ekar dan lebih. 

Daripada jumlah sampel kajian iaitu 105 orang pekebun, 40 

peratus adalah pekebun kecil, 50 peratus pekebun sederhana dan 

hanya 10 peratus pekebun besar (Jadual 2.2). Peratusan besar 

daripada pekebun adalah terletak di kawasan Kundasang. 

Sebanyak 87 peratus pek~bun terdiri daripada 

kaum Dusun dan selebihnya kaum Cina. Diantara pekebun Cina 

hampir 63.6 peratus berasal dari Semenanjung Malaysia dan 

semua pekebun Cina Tempatan adalah dari kumpulan etnik Hakka. 

Hanya seorang pekebun bukan warganegara Malaysia. 
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Jadual 2.2 : Taburan Peratus Pekebun Mengikut Kaum 
Dan Jenis Pekebun 

------------------------------------------------------------------------------------------------------
. . ----------------------------------------------------------------
Jenis 
Pekebun 

Pek. Kecil 
( 41. ) 

Pek. Sede1~hana 

(53) 

Pek. Besar 
( 11) 

Jumlah 

...., "":!' "'=!' 

.S:..a•-••·-•a 

DLtsun 

95. 1 

88.6 

45.4 

86.7 

Lain 
Bumi. 

L9 

9. 1 

1. 9 

·Cina 
Temp. 

4.9 

18.2 

3.8 

Cina 
Sem. 

7.5 

27a3 

6.7 

Lain- Jumlah 
lain 

1()0% 

1. 9 100% 

1.0(1% 

1. 0 100% 

11 

Kebanyakan (93%) pekebun sayur adalah dalam lingkungan umur 

iaitu diantara 20 hingga 55 tahun. Sebanyak 90 peratus 

pekebun sudah berumahtangga · dan saiz purata ~hli isirumah 

pekebun adalah 7.5 orang. 

!§C~f_E§C§§t9l@b@n: Lebih dari sat~ pertiga (36%) 

pekebun tidak pernah bersekalah dan 40 peratus lagi hanya 

mempunyai pel~jaran sekolah rendah sahaja. Baleh dikatakan 

hanya 24 peratus mempunyai pelajaran sekalah menengah dan 

ke atas. 

orang kanak-kanak yang bersekalah bagi setiap isirumah 

pekebun. 
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Dar-ipada 1.05 or-ang 

pekebun yang ditemutanya, ter-dapat 783 ahli isir-umah d~n 273 

adalah yang beker-ja. Ini ber-makna pada pur-atanya bagi tiap-

tiap isir-umah ter-dapat 2.6 or-ang yang beker-ja. 

bagi setiap ahli yang beker-ja adalah 1.9 cr-ang. Sebanyak 38 

peratus pekebun sayur- menjalankan pekerjaan sampingan dan dua 

per-tiga (62%) dar-ipadanya ter-libat dalam peker-jaan per-tanian. 

Pad a 0.31 or-ang b~gi seisir-umah di l ap<:)f" kan 

2n3.7. JYffi!§b_J§ffi_~§h§[j§~ Jika dilihat dar-i segi jumlah jam 

* 

seorang pekebun bekerja dalam seminggu didapati bahawa pekebun 

kecil, seder-hana dan b~sar- masi~g-masing beker-ja pada purata 

40.2 jam, 47.0 jam dan 44.1 jam seminggu. Iai menunjukkan 

mereka telah beker-ja sepenuh masa sebagai pekebun iaitu Jauh 

* melebihi gar-is pemisah untuk menentukan penggunaan tenaga 

bur-uh secukupnya. 

Kajian menunjukkan lebih kur-ang 45 per-atus 

isir-umah menerima pendap~tan kur-ang dari $600.00 sebulan dan 

semua pekebun yang ter-libat adalah pekebun kecil dan pekebun 

Gar-is pernisah ini digunaka~ oleh Jabatan Pe~angk~an 
Malaysia dalam penyiasatan Tenaga Bur-uh 1984. G~ris 

ini ditentukan oleh Unit Per-ancang Ekonomi dan Jabatan 
Per-angkaan. Ianya merupakan dua per-tiga daripada jam 
bekerja pur-ata seminggu (45 jam) seseor-ang peker-ja 
di Semenanjung Malaysia. 

---- - -----~-------------------------'--------
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sederhana. Terdapat lebih kurang 54 peratus daripada pekebun 

kecil dan 47 ~eratus pekebun sederhana dalam lingkungan ini. 

Manakala pekebun besar, kesemuanya memperolehi pendapatan 

lebih dari $600 sebulan dan 45.5 peratus menerima pendapatan 

lebih $2000 sebulan. (Jadual 2.3) a 

Jadual 2.3 : Taburan Pendapatan Bulanan IsiRumah 
Men9ikut Jenis Pekebun 

================================================= 

Jenis Pekebun 

Pek. Kecil 

Pek. Sederh2)na 

Pek. Besar 

Keseluruhan 

<300 
N=13 

24.4 

5a7 

12.4 

300-600 
N=34 

'"10 "":!" 
..:.. I a • ... • 

41. 5 

Pendapatan 

601-900 901.-2000 
N=14 N=25 

~ ..,. 
I a • ..:• 29 Q. ~5 

18.9 1. 5. 1. 

9. 1 45.5 

1 "T ••r 
. .::1 a • .::1 

>2000 Jumlah 
n=19 n=105 

9.8 100% 

1.8. 9 100% 

45.5 100% 

18. 1 100% 

Pendapatan mengikut keturunan Juga menunjukkan ~erbezaan yang 

ketara, di mana hampir separuh (49.5%) pekebun bumiputera 

tempatan menerima pendapatan kurang daripada $600 sebulan ber-

banding dengan pekebun kaum Cina yang semuanya menerima 

pendapatan lebih daripada $600 sebulan. (,Jadual 2. 4) a 

Pendapatan di antara kaum Cina tempatan dan Sem~nanjung juga 

terdapat ·perbezaan sebanjak 5b peratus pekebun Cina tempatan 

menerima pendapatan diantara $600 hingga $900 dan sebahagian 

lagi menerima diantara $900 hingga $2000 sebulan. Man.::\kal a 
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semua pekebun Cina Semena~jung menerima pendap~tan lebih $900 

sebulan. Terdapat juga 57.1 peratus dari mereka mendapat 

pendapatan lebih dat-i $2000. Penemua.n ini' mungkin. Ju.•;ia mem-

.bukti kan bahawa oran•;i yani:;J datan•;i dari, jauh 1 eb i h beri::;ed i a 

dan mempunyai iebih daya usaha untuk bekerja bersungguh-

Jadual 2.4 : Taburan F'endapatan Bulanan Isi Rumah 
Mengikut Keturunan Pekebun 

-----------------------------------------------------------------------------------------------------
--------------~--------------------------------------------------

Ka um 

Bumi. Temp. 
(n=93) 

Cina Temp. 
(n=4) 

Cina Semen. 
<n=7) 

Lain-lain 
< n=1) 

<$300 
n=13 

14.0 

300-600 
n=34 

35a ~j 

100.0 

F'endapatan 

600-900 900-2000 
'n=14 n=25 

12.9 21. a 5 

50.0 50.0 

42a8 

-

>2000 Jumlah 
n=19 n==105 

16. 1 100% 

l.00% 

57. 1 l.00% 

1 oo;~ 

------------------------------------~-----------------------------
Kesel uruha.n 12.4 32.4 18. 1 100% 

Institusi yang biasa digunakan oleh pekebun 

sayur ini untuk melabur/menyimpan adalah Amanah Baham Nasional 

dan Bank swasta. Daripada sebanyak 78 peratus ahli isirumah 

pekebun bumiputera terdapat sekurang-kurangnya seorang. ahli 

isirumah yang melabur dalam ASN dan daripada sebanyak 42 

I 
I 
I 
I 

I 
I 
I 

I 
I 

I 

I 

I 
I 
I 

I 
I 
I 
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peratus ahli isirumah pekebun bumiputera sekurang-kurangnya 

terdapat seorang yang menyimpan wang dalam Bank. Hanya 15 

peratus daripada ahli isirumah yang menyimpan dalam Bank 

Pertanian atau bank keraJaan yang lain. 

Hanya ~5.2 peratus daripada pekebun 

menerima bekalan elektrik dan 11.4 peratus lagi ~en~gunakan 

generator atau bateri untuk kemudahan ini. Bakinya iaitu 53.4 

peratus pekebun menggunakan gasolin atau lampu minyak dan 

ramai daripada mereka adalah pekebun kecil. <Jadual 2.5). 

.Jadual 2. 5 ~ Taburan Peratus Pekebun Mengikut Jenis 
Pekebun dan Bekalan Api Utama 

--------------------------------------------------------------------------------------------------------

Jen is Pekebun Elektrik Generato1~ Bater-i Ga.srJl in Lampt.l 
Minyak 

n=37 n=10 n=2 n--:r.-, -·-•.a:.. n=24 

Pekebun 
~:::ec:: i l l.9a 5 2u4 4.9 36a5 36a5 

Pekebun 
Secler!-1ana 45. :2 1.7. (l 28a ~: 9.4 

PekebLm 
Besar L] c:- c:-• :.;;J a ,_} 36.4 18.2 

Jumlah 35.5 9.5 1..9 3.C>a 5 

.Juml ah 

n=105 

1. 00. (l 

100.0 

100.0 

100.(l 
-----------------------------------------------------------------. , 
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.Hampir tiga perlima (58~1%> pekebun 

menerima air paip dan 36 peratus lagi men~gunakan air 

pancuran. Bakinya iaitu 6 peratus menggunakan air perigi, air 

parit dan air hujan. 

2~4.3. Peratusan yang besar. <71.4%> daripada 

pekebun menggunakan t~ndas lubang dan 14.3 peratus menggOnakan 

tandas tarik. ~ebanyakan (63.6%) pekebun besar menggunakan 

tandas .tarik •. Terdapat juga 6.6 per~tus pekebun yang tidak 

mempunyai tandas. 

2.4.4. 

daripada pekebun mempunyai kemudahan seperti klinik, sekclah, 

balai polis, 

lingkungan 

(Jadual 2.6). 

Jadual 2.6 ~ 

pejabat po~, telefon awam, kedai/pasar dalam 

10 kilometer. dari temp at ked~aman mereka. 

Peratus Pekebun Yang Tinggal Jarak Tertentu 
Daripada Kemud~han~kemudahan Awam 

========================================================~. 

Kemudahan <2 km. <4km. <6km. <10km 
. . ----------------------------------------------------------M 

Kelinik 45.7 64~8 83.8 89.5 

Sekolah 79.ci 89.5 95.5 98.1 

Balai Polis 38. 1 48.6 61.9 75a2 

Telefbn Aw am 36n2 49~5 66.6 81.9 

K~dai/Pasar 54.3 66.6 79~0 91.4 
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Terdapat 

beberapa bantuan yang diberikan oleh kerajaan kepada murid-

murid sekolah seperti pinjaman buku teks, makanan/susu, 

pakaian seragam/kasut sekolah dan skim biasiswa. Di da.pa.t i 

sebanyak 63 peratus anak-anak isi rumah di sekolah rendah dan 

66 peratus di sekolah menengah, menerima sekurang-kurangnya 

bantuan pinjaman buku teks. Hampir kesemua anak-anak i si 

sekolah rendah ada menerima bantuan susu/makanan. 

Manakala kebanyakan isirumah yang mempunyai anak di sekolah 

rendah (91%) dan sekolah menengah (64%>, ada menerima bantuan 

pakaian seragam/kasut sekolah. Hanya 21 peratus anak-anak 

isit-umah di 

biasiswa. 

sekolah menengah yang ada menerima b.::i.ntu.an 

2.4.6. Hanya 8.6 peratus 

pekebun menyatakan mereka ada menerima bantuan seperti biji 

benih, modal, baja dan pokok getah dari pihak kerajaan. 

pekebun memiliki tanah pertanian. 

Lebih kurang tiga perempat 

Dari segi pemilikan tanah 

kebun sayur 75.2 peratus daripada pekebun bumiputera memiliki 

tan ah ·:send i r i , manakala lebih tiga perempat daripada pekebun 

Cina menyewa tanah untuk berkebun. 

2.4.8. Egmilit§Q_~§Ct~_Q§Q_B!~t=§l§t_!§iCYffi§h: Hampir semua 

pekebun memiliki rumah sendiri melainkan 13 peratus pekebun 
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yang tinggal di rumah saudara-mara, rumah sewa ataupun rumah_ 

taukeh atau kerajaan. Sebanyak 84 peratus rumah didiami oleh 

pekebun adalah jenis rumah kampung. 

kekal, lebih dari separuh pekebun memiliki radio keset (67%), 

televisyen (59.1%>, mesin jahit C50.1%> dan kereta/van/pi~k-up 

( 64·%) • 

§§i~_t§byn: Kajian menunjukkan bahawa hampir 39 peratus 

daripada pekebun hanya mengusahakan kebun kecil dan 54.3 

peratus lagi mengusahakan kebun sederhana. Bakinya lebih 

kurang 6 peratus mengusahakan kebun besar. Penemuan kajian 

menunjukkan bahawa lebih 95 peratus daripada pekebun kecil 

adalah terdiri daripada kaum Dusun manakala kebanyakan· 

pekebun besar adalah terdiri-da~i kaum Cina. (Jadual 2. 7) . 

. ]a.dual 2. 7 : Peratus Pekebun Mengikut Keturunan Keluasan Kebun 
=============================================================== 

~=::et urunan < 1 ekar 

Bumi. Temp. ( 93) 41.. 9 

Cina Temp. (4) 50.0 

Cina Semnj. (7) 

Lain-lain (1) 

Keseluruhan_ (105) 39.0 

l.. l.-3.0 3. l.-5.0 

47.3 

28.6 

100 .. 0 

44.8 

7.5 

42.8 

9 t.7 . ._, 

>5ekar JL1ml ah 

100% 

50.(l 100% 

28.6 l.00% 

100% 

6.7 100% 
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Hampir 70 peratus pekebun 

khususnya orang Dusun mengusahakan tanah sendiri, tanah pusaka 

dan tanah kepunyaan saudara-mara. LE·bih kurang l.O peratus 

pekebun mengusahakan tanah yang disewa dan 10.6 peratus meng­

usahakan tanah kerajaan tanpa apa-apa bayaran. Adalah didapati 

bahawa peratusan besar daripada pekebun Cina iaitu 82 peratus 

ticlak memiliki tanah sendiri clan mereka J.ebih suka menyewa 

tanah untuk menanam sayur-sayuran. 

2.5a::. pE~rtubuhan Pel adan•;i di 

f:::undasan•;i hampir 70 peratus daripada jumlah ekar 

cliusahakan untuk sayur-sayuran di Kundasang pada tahun 1982 

adalah digunakan untuk sayur daun khususnya kobis. .Juml ah 

berat pengeluaran sayur jenis ini bagi tahun 1982 adalah di-

taksirkan lebih kurang 87,100 pikul. Baki sayur-sayuran yang 

clihasilkan sehingga 24,500 pikul adalah dari jenis bunga kobis 

(cauliflowet-), 

kac:ang bunci s;. 

lobak putih, 

bn::icol l i, cap!.si cum, tomatc•, sweet p•:.!as dan 

Jenis sayur akar yang juga ditanam adalah 

lobak merah, beet root clan ubi 

C:\Spar a•:;:ius. Penemuan kajian seperti di Jadual 2.8 juga menunjuk-

kan pertumpuan jenis sayur-sayuran adalah masih sama. 
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Jadual 2.8 : Jumlah Pekebun Mengikut Jenis Sayur-Sayuran Yang Ditanam 
====================================================================== 

Jenis Pekebun Keturunan Pekebun 
Jeni·:; Sayu1~ -----------------------------------------------·----------

Pek. Pek. Pek. Juml ah DLtsun Cina Cina Lain- Juml a 
Kecil Seder. Besar Temp.Semen. lain 

----------------------------------------------------------------------
J.gni ~Lh?§!d!J. 

Kobis 22 45 8 75 ..,,., 1 
,., 

75 I ..:... .. :.. 
Petchai 16 40 10 66 58 2 5 1 66 
Lettuce 1 (l 21 8 39 -=!" r:e ·-·.a:.. 2 4 1. 39 
Kail an 3 1 4 2 2 L(. 

Sayur bunga/ 
sawi 10 ,., 1.2 1 (l 2 12 ..:... 

Sayur bay am 5 2 7 I:': 
. ..J 2 7 

Sayur bawang/ 
1 ee•k 4 5 1. 9 18 1 19 
Sawi putih 6 2 8 8 8 
Sayur man is 1. 1 1 1 
Daun sup 2 "':!" 1 6 "':!" 1 1 1 6 ·-· ..... 
l<ai k choi/ 
sawi pahit 5 3 2 1 (l 7 1. 2 1 (l 
B1~accol i 1 9 1 11 9 1 1 11 
Kan•;ikun9 2 2 2 2 
Daun salad 1 1 2 1 1 r~ 

..::. 

Pet.chai Jepun 1 1 1 1. 
Celery 1 1 1 1 
Poh choi 
<Chinese 
spinach 1. 1. 2 1. 1 2 
Sayur minyak 4 4 1· '":!' ·-· 4 
Daun saderi 1. 1. 1 1 
---------------------------------------------------------------------· 
J. §!J i~LJ2!d§tl 

Tomato 22 37 8 67 63 1. 2 1 67 
Capsicum 19 ,..,c: ..:......J 7 51 49 1 1 51 
T er ur11;i 16 16 16 16 
Peria 3 "'=!"· .-:!" 3 ·-· ..... 
Lada merah 4 8 ,., :1.4 1< 1. - 14 ..:... ·-· 
Kacang 9 22 11 1 (l 1 11 
panjang 
PetoJ.a 2 1 3 ""::" ..... ~.5 

Ti mun 1 1 1 1 
l<ac:ang bLlnCi S 5 1. (l 4 19 18 1 19 
Caul if 1 ow1:ff 4 15 3 ,..,r~ 

..::...::. 19 2 1 22 
Sweet peas 1. 8 ,., 1. 1 7 "':!" l 1. 1 .:.. ·-· 
Ti mLln er op ah 1 1 1 1 
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:J..~mi '.~LBt ~r.. 

Car .. rot 5 17 6 28 26 l. l. 
Lobak putih -r 24 (s 37 36 l. I 

Ubi ken tang 3 0 2 l LJ. 14 , 
Ba11,Janq 1 

,., 
:~:: "';!" 

"'::. ··-· 
Beetroot l. 5 6 6 
Asp a.r a.•;JLt s 1 4 ,.., 7 7 .;::. 

Sen•;ikuan•J l. l. 1 
Kucai l. :l l. 

Sumber: Kajian Pemasaran Sayur-sayuran - SERU 

Analisa at as 

perkara yang berikut adalah berasaskan kepada pemerhatian dan 

kajian kes dengan pekebun. 

Terdapat dua jenis 

pekebun tempatan di kawasan kajian iaitu golongan yang 

memiliki tanah dan golongan yang tidak memiliki tanah. 

Golonqan yanq memiliki tanah sendiri kebanyakan terletak di 

ka~,~asan l<•J. Kundasang dan Bundu Tuhan dan kawasan-kawasan 

Tetapi golongan yang tidak memiliki tanah ini 

adalah terletak di kawasan pinggiran yang J.ebih jauh dari 

pusat-pusat pengeluaran sayur-sayuran tanah dataran ini. 

pekebun yang bercadang untuk menerokai tc:mah 

baru, mereka pada mula-mulanya akan mencari kawas.~n tanah 

yang sesuai untuk bercucuk tanam dan seterusnya kerja-kerja 

meneban•;:;i, mencantas dan membakar akan dilakukan. Golongan 

yang tidak mempunayi tanah sendiri ini biasanya menggunakan 

sistem pindah-randah di tanah kerajaan. In :i dilakukan dengan 

28 
37 
l.4 

.. ~ ·-· 

7 
l 
l. 
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mempunyai tapak semaian. Batas-batas ~ntuk tapak semaian 

berbeza mengikut saiz kebun dan jenis sayur. Ba,gi menentukan 

tapak semaian <:i.dalah SLtbur., sebi ~an•;ian pekebun mencampurkan 

tanah itu .dengan tahi ayam dan tanah yang dibakar. Ramai dari 

pekebun yang mempunyai tapak semaian telah mendirikan atap di 

atas tap~k tersebut sebagai perlindungan. Akan tetapi ter-

dapat juga sebilangan pekebun yang tidak mendirikan atap oleh 

sebab mereka berpendapaf pokok benih yang ticiak ada per-

lindungan dari hujan dan angin kencang akan menjadi lebih 

teguh dan apabila pokok itu dipindahkan ke tapak penanaman 

pokok-pokok itu boleh bercambah dengan subur dan tidak mudah 

.binasa. 

Pada amnya 

batas-batas tapak penanaman di kebun Kundasang disediakan 

dengan menggunakan cangkul. Tanah itu terlebih dahulu di-

campur dengan tahi ayam sebelum benih-benih dipindahkan. 

Jarak di antara benih-benih yang ditanam adalah mengikut jenis 

sayur. Pekebun mendapat pengetahuan tentang jarak ini dari 

pekebun-pekebun lain yang tel.ah lama mengusahakannya. 

E§ffi~§t~!~D-8ic: Sejak awal tahun 1980-an dengan ada-

nya bantuan dari Highland Vegetable Irrigation Project oleh 

Korperasi Pembangunan Desa, kemudahan air tel.a~ disediakan 

untuk membekalkan air ke kebun-kebun sayur di kawasan 

Kundasan•;i. PekebGn-pek~bun di ~ini pula bersedia menanggung 
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kos. 1::.Eerbel an j aan pai p dan penyi r-am 11 sp1~i n k J. er 11 ke kebun met-eka 

dari punca air tersebut. Kos perbelanjaan bagi ti ap·-ti ap 

pekebun untuk mendapatkan kemudahan ini adalah lebih kurang 

$4,000.00. Cara pembayaran ansuran dibenarkan. Bagi 

yan·~! ti ng92\l ch luar projek perairan ini dan di kc:1wasan 

pinggiran kebanyakannya bergantung kepada air dari anak-anak 

sungai dan mata air. Bagi pekebun-pekebun besar mereka mampu 

menggunakan pam bermotor untuk menyaJ.ur air dari sunqai ke 

kebun mereka dengan sistem sprinkler sendiri. 

Baja adalah 

sangat perlu untuk menentukan kualiti dan hasil tanaman sayur. 

Di Ranau/Kundasang, hampir semua pekebun sayur adalah sedar 

atas perkara ini dan mereka membeli baja dari beberapa punca 

terutam.:1nyc:1 dari Pertubuhan Peladang atau dari Syarikat 

Bumiwati iaitu satu syarikat swasta Cina di Kundasang. 

2. 6. l.. Selain daripada pekebun, pekerja di kebun-kebun sayur 

kawasan kajian boleh dibahagikan dalam tiga kategori iaitu 

pembantu keluarga tanpa gaji, dan 

peker j.:.<. upahan. Penemuan kajian menunjukkan bahawa hanya 

pembantu keluarga tanpa gaji dan pekerja upahan didapati 

penting. Ramai pekebun kecil menggunakan pekerja keluarga 

t:anpc:<. •;:iaj i manakala kebanyakan pekebun besar menggunakan 

_J 
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* 

pekerja-pekerja upahan. Tetapi golongan pekebun sederhana 

bergantung kepada kedua-dua jenis pekerja ini. 

Penemuan kajian menunjukkan bahawa satu pertiga d~ri-

pada pekebun menggunakan pekerja upahan dan purata bilangan 

pekerja upahan bagi setiap kebun ini ialah 2.6 orang. Lebih 

dari ·ti·;ia perempat (76.4%) dar·ipada pekerja upahan ini terdiri 

dari orang Timu~ manakala 22.4 peratus lagi ~dalah orang 

Dusun. 

~il§D9~0-~§m_e@t§Cj§~ Pada amnya kadar guna tenaga yang 

tidak penuh ataupun jumlah jam bekerja kurang dari 30 jam 

* seminggu tid~klah begitu tinggi. Hanya 17.1 peratus pekebun 

bekerja kurang dari 30 jam seminggu. Lebih da.r i satu 

perempat (26.8%) daripada pekebun kecil bekerja tidak lebih 

dari 30 jam seminggu. Juga didapati 51 peratus daripada 

pekerja keluarga tanpa gaji Juga bekerja kurang dari 30 jam 

seminggu dibanding dengan hanya 7.4 peratus Gagi pekerja 

upahan adalah dalam lingkung~n ini. Pekerja upahan dibayar 

gaji di antara $8.00 hingga $12.00 sehari mengikut pengalaman 

mereka. 

Garis pemisah ini digunakan oleh Jabatan Perangkaan 
Malaysia dalam penyiasatan tenaga buruh 1984. Garis 
ini ditentukan oleh Unit Perancang Ekonomi dan Jabat~n 
Perangkaan. Ianya merupakan dua pertiga daripada jam 
bekerja purata seminggu <45 jam) seorang pekerja 
di Semenanjung Malaysia. 
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3. 1 a Hasil tanam~n dataran tinggi dari Daerah Ranau adalah 

dijual dimerata tempat dalam negeri khususnya di kawasan-

kawasan bandar iaitu Kcta Kinabalu, Sandakan, Tawau dan juga 

dieksport ke negeri Sarawak, Labuan dan Brunei. 

golongan yang terlibat dalam sistem pemasaran untuk sayur-

sa.yL1ran dataran tinggi adalah terdiri daripada pekebun 

sendiri, pemborong tempatan/luar daerah dan peruncit pasar. 

Waiau bagaimanapun ramai dari ~olongan tersebut memainkan 

peranan yan•;i bertindih ataLl "multifunctional". Terdapat se-

bilangan pekebun yang membeli sayur-sayuran dari pekebun lain 

dan menjual secara borong di kawasan Pasar Besar Kot a 

Kinabalu. Juga terdapat ramai pemborong mempunyai kedai/gerai 

rune it. Di kawasan Kundasang ramai dari. pekebun mempunyai 

gerai.di tepi jalan yang pada amnya diuruskan oleh iste~i atau 

ii:\nak mereka. Juga terdapat ramai pekebun khususnya pekebun 

kecil yang terlibat dalam pasar tani. Waiau. bagaimanapun 

boleh dikatakan hampir k~semua pekebun besar tidak memainkan 

peranan "mLll ti functi anal" oleh kerana mereka memberi per-

tumpuan kepada penanaman. 

I 
I 
I 
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P•2ranan pemborong-pemborong menjadi amat pent i n•;:i dalam 

pemasaran oleh kerana pekebun tidak dapat memasarkan hasil 

mereka ~~ pusat-pusat permintaan sayur secara efisyen. Acla--

lah dianggarkan di antara 80 hingga 100 orang pemborong tetap 

yang terlibat dalam pemasaran sayur-sayuran dataran tinggi. 

Pemborong-pemborong ini hampir kesemua bandar 

utama di Sabah dan ada juga yang datang dari Labuan dan Lawas, 

Daripada 25 pemborong yang beroperasi di 

Pantai Barat dan Pedalaman Sabah yang ditemutanya untuk kajian 

ini 80 peratus adalah dari kaum bumiputera tempatan ter~tama-

nya kaum Kadazan, 16 peratus adalah kaum Cina Tempatan dan 4 

peratus adalah orang asing iaitu Bugis Melayu. 

dari Semenanjung Malaysia tidak terlibat dalam aktiviti ini. 

--:r .-, r-i 
•,.:• P _,::, n ,.,::. p Pada amnya ramai pemborong adalah orang muda 

kerana pekerj~an ini melibatkan masa yang panjang dan memerlu-

kan pengorbanan yang besar. Lebih kurang dua pertiga ( 68~~) 

adalah di bawah umur 30 tahun. Hanya 20 peratus berumur lebih 

40 tc:\hun. 

Sebanyak 80 peratus pemborong adalah dari 

kaum lelaki dan bakinya adalah perempuan Kebanyakan kaum 
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perempuan b~roperasi di Pasar Besar Kata Kinabalu dan tidak 

terlib~t dalam pengangkutan sayur-sayuran dari satu kawasan ke 

kawasan ke kawasan yang lain. 

Sebanyak 80 peratus pemborong menceburi 

bidang ini lebih dari 2 tahun dan 35 peratus daripada .mereka 

ini mempunyai pengalaman lebih dari 3 tahun. 

Lebih dua pertiga (68%) pemboron•;, 

mempLmyai kerja sampingan dan kebanyakan kerja sampingan ini 

berkaitan dengan penanaman dan penjualan runcit sayur-sayuran. 

"':!' '"' L. ·-1 a.(;..nWa Sebanyak 72 peratus 

daripada ~emborong bekerja lebih 10 jam sehari. Hanya 8 

peratus. dilaporkan bekerja diantara 1 hingga 5 jam sehari. 

Pembarong yang bekerja dalam waktu yang panjang adalah biasa-

nya pemborong yang datang dari tempat yang jauh. Manakala 

yang bekerja kurang dari lima Jam adalah pembarong tempatan. 

Dari segi jumlah hari mereka bekerja dalam seminggu didapati 

dua carak yang ketara. Satu golongan yan~ bekerja hanya tiga 

hari (32%) dalam dan satu lagi bekerja setiap hari (32%). 

Ramai pemborong menggunakan pick-up 

( 48%) dan 1 or i ( 32%) . Terdapat Juga <20%) pemborong yang mem-

beli dan menjual sayur-sayuran ditempat.yang sama dan tidak 

menggunakan kenderaan. Hampir semua ·(95%) daripada pemborong 
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menggunakan kenderaan yang dimiliki sendiri. 

Sebanyak 58 per at.us daripada 

pemborong mendapat $900.00 dan lebih sebulan. Terdapat 12.5 

peratus yang mendapat pendapatan yang lebih dari $1,500.00 

sebulan dan juga ~eratus yang sama menerima pendapatan kurang 

dari $300.00 sebulan. 

"":!° "':!" 
·-

1 a ··-• n 

Terdapat empat jenis peruncit yang terlibat dengan pemasaran 

sayur-sayuran dat.aran iait.u 

( i ) peruncit. Pasar Besar, iaitu yang bergerai di 

Pasar Besar di Kata Kinabalu, Sandakan dan 

(ii ) peruncit pasar kecil yang beroperasi dibandar-

band.:i.1'· kec i 1 ; 

(ii i ) peruncit. gerai-gerai di tepi jalan Kundasang 

dan 

(iv) peruncit. t<:\mu. 

Walaupun terdapat 4 jenis peruncit yang utama memasarkan 

sayur-sayuran dataran tinggi, hanya peruncit gerai-gerai di 
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tepi jalan Kundasang memasarkan hampir seratus peratus sayur-

sayuran dataran dan ciri-ciri sosioekonomi berikut adalah 

berkaitan dengan mereka sahaja. 

Kesemua peruncit adalah orang Dusun. 

Kebanyakan daripada mereka ada pertalian ~ersaudaraan diantara 

1::;atu sama lain.· 

"":!'" -=!'" ,., 
'-

1
13 '-

1 a ~A Jantiria Umur dan Taraf Perkahwinan: 
-------~---------------------------

Kesemua peruncit 

adalah kaum perempuan yang berumur diantara 16 hingga 38 

tahun. Dua pertiga daripada mereka telah berumahtangga. 

Kesemua peruncit Kundasang menceburi dalam 

aktiviti ini diantara 1 hingga 9 tahun dan 56 peratus mem-

punyai pengalaman 4 tahun dan kurang. 

1-lampir semua peruncit tidak 

mempunyai pengalaman 4 tah~n dan kUrang. 

Sebanyak 44 peratus daripada peruncit adalah 

bergantung kepada pendapatan mereka dari jualan di gerai dan 

jualan runcit di gerai ini adalah penting dalam pemasaran 

hasi 1 mer-eka. Peruncit-peruncit ini biasanya bekerja diantara 

6 hingga 12 jam sehari. Sebanyak 82.7 peratus daripada 

peruncit bekerja ~etiap hari dan hanya 16.7 peratus dilaporkan 

mempunyai .kerja sampingan yang lain. 

E§O~§Q§~§Q: Lebih kurang dua perli~a peruncit menerima 
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pendapatan diantara $200.00 hingga $300.00· sebulan manakala 

16.7 peratus mendapat gaji $100.00 atau kurang sebulan dan 

22.2 peratus yang lain ~endapat $450.00 dan lebih. 

Pada amnya beberapa aktiviti perlu dilakukan oleh pekebun 

selepas pengutipan hasil dan sebelum ia dapat dipasarkan. 

Diantara kerja-kerja yang perlu dilakukan ialah membersihkan 

sayur-sayuran yan•;) J. ayu _dan rosak, mengkelaskan sayur-sayuran 

kepada gred-gred tertentu mengikut mutu membungkus sayuran 

bagi memudahkan pengangkutan dan pemasaran atau menyimpan 

~ayuran sebelum ia dapat dipasarkan. (Jadual 3.1)·. 

Jadual 3. l ~ Aktiviti-Aktiviti Pra-masaran 
--------------------------------------------------------------------------------------

Jenis Pekebun 
Jenis Aktiviti 

Pekebun 
kecil 
< n=4l) 

Pekebun 
sederhana 

(n=53) 

Pekebun 
besar 
( n= l l.) 

Jumlah 

<n=l.05) 
---------------------------------------------------~----------
Membersihkan sayur 85.4 92a5 l.00.0 90.5 

Menqgred sayur 61. 0 83.0 ·90.9 75.2 

Membun•;ikus sayur 68.3 69.8 75.0 70.5 

Menyimpan sayur 26.8 24.5 Ba3 2::-::.a 8 

-----------------------------------------~---------~---------

3. 4. 1. Sebanyak 90.5 peratus 

pekebun mengamalkan aktiviti ini. Dari jadual 3. 1 adalah Jelas 

I 

I 
! 
I 

I 

I 
I 
I 

I 
I 



hampir 15 peratus pekebun kecil dan 7.5 peratus pekebun 

sederhana tidak mengambil berat terhadap aktiviti yang penting 

ini. (.J.:;\du..:::i.l 3.1). Aktiviti pembersihan biasanya dilakukan di 

kebun iaitu semasa memetiknya dan juga ditempat pemasaran 

iaitu di gerai peruncit. 

Sebanyak 93 peratus daripada pekebun 

besar, 83 peratus pekebun sederhana dan 61 peratu.s pekebun 

kecil telah menyatakan bahawa mereka memberikan gred terlebih 

dahulu kepada sayur-sayuran sebelum dijual CJadual 3.1). Dari 

kajian 39 peratus pekebun kecil tidak memberi 

hasil kebun mereka tidak begitu banyak untuk dibahagikan 

kepada gred-gred tertentu dan mereka tidak pasti 

untuk mengredkannya. 

Sebanyak 89 peratus pekebun besar, 70 

peratus pekebun sederhana dan 66 peratus pekebun kecil 

menyatakan mereka sendiri menjalankan kerja-kerja 

pembungkusan sayur-sayuran. (Jadual 3.1). Pada amnya kotak-

kotak untuk pembungkusan adalah dibekalkan oleh para pem-

borong. Didapati pemborong yang datang dari kawasan-kawasan 

khususnya mereka yang datang dari Pantai Timur-

menitikberatkan p•:mbun•;;,ku.sa.n sa.yur-sayuran. 

Umpamanya, buah-buah tomato dibungkus dengan kertas surat 

khabar sebelum dimasukkan ke dalam kotak. Ini kerana keadaan 

jalan raya ke bandar-bandar di Pantai Timur adalah lebih buruk 
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dan kadar kerosakan ~ayur-sayuran adalah lebih tinggi. 

Sungguhpun begitu dari pemerhatian, terdapat beberapa 

kelemahan yang diamalkan semasa _pembungkusan say~r-sayuran : 

(i) Katak-kotak yang digunakan bukanlah yang disediakan khas 

untuk pembungkusan jenis-jenis sayur yang tertentu. 

Kebanyakannya ialah kotak-kotak kertas yang didapati 

daripada ~jen-ejen mengimpbrt buah-buahan dari luar 

negeri; 

(ii) Pekebun/peruncit yang menjalankan aktiviti ini tidak 

mempunyai banyak pengetahuan t~ntang cara pembungkusan. 

Misalnya cara pembungkusan bagi tomato masak dan lettuce 

tid~k boleh melebihi darip~da 2 lapisan. Pembungkusan 

bayam dan jenis-jenis kacang pula tebalhya tidak boleh 

lebih daripada sentimeter. Untuk mengelakkan 

kepanasan, sayur-sayuran tidak boleh dibungkus terlalu 

rapat. Malangnya, dari pemerhatian didapati hampir 

semua pekebun/peru~cit tidak sedar akan perkar~ ini. 

Lagipun pada masa ini peruncit/pekebun hanya menerima 90 

peratus daripada harga yang ditawarkan oleh pemborong. 

Sebanyak 10 peratus ditolak untuk kerosakan sayur semasa dalam 

perjalanan. Jika cara pembungkusan boleh diperbaiki, 

pekebun/~eruncit boleh berunding dengan pemborong untuk 

mengurangkan kadar tersebut. 
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sayur-sayuran 

terpaksa disimpan beberapa Jam sebelum dipasarkan. Lebih 

kurang satu perempat (23.8%) daripada pekebun melakukan 

aktiviti 

pekebun 

i n i . (Jadual 3. 1). Didapati bahawa lebih ramai 

kecil dan Juga pekebun sederhana melakukannya 

berbanding dengan pekebun besar~ Ini adalah kerana ramai dari 

pekebun kecil dan sederhana tidak mempunyai kenderaan sendiri 

untuk membawa terus. bekalan mereka ke pasar pada hari sayur 

di t.uai • Biasanya sayur-sayur hanya disimpan semalam iaitu 

ianya dikutip pada waktu·petang dan dijual pada waktu pagi 

keesokan harinya. 

Dari Jadual 3.2 adalah didapati bahawa pekebun sayur 

menggunakan diantara satu hingga lima saluran untuk memasarkan 

hasil mereka. Wal au bagai manapl.tn hampi r 82 per.::itus pekebun 

hanya menggunakan satu atau dua saluran sahaja. 
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,Jadual 3.2 ~ Bilangan Saluran Yang Digunakan 
Bagi Setiap Responden 

------------------------------------------------------------------------------------------

Bi 1 a.n•;;ian Sal uran 

36 

Jenis Pekebun ----------------------------~------ Jumlah 
1 2 3 4 5 n=105 

---~-----~--------------------------------~---------~---------
Pekebun kecil. 53.6 36a5 4.9 4~9 100.0 
( n=41) 

F'ekebun sederhana 34.0 4.7 ~ 2 l.7.0 ""'!" 7 LS lOO.O ·-·. I 

(n=53) 

Pekebun besar 18.2 54.5 27 .. 3 100.0 
<n=11) 

Jumlah 40.0 41. 9 3.8 1. 0 100.0 

Pada amnya terdapat tiga cara penting bagi pekebun 

memasarkan hasilnya iaitu melalui para pemborcng sayur, 

peruncit di tepi jalan dan di pasar-pasar kecil serta dengan 

cara menjual sendiri secara runcit kepada para pengguna 

seperti di Jadual 3.3. 
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.Jadual 3.3 ~ Keutamaan Pengguna Sesuatu Jenis Saluran 
Dan Peratus Pekebun Yang Menggunakannya 

...,.. ..., 

._;,I 

======================================================= 

Jeni·:; Sal uran 
dan t.empat j ual 

!lLl§l~m_h?.i:.E~Q§ 
i;:rnmt~ m:: go 9 

pemborong di kebun 

pemborong di gerai 
r-uncit 

pekebun-pekebun 
lain <Penqumpul 
Tempatan) 

J.JJ~l.~!J_i;§Q§Q§ 
rJ§r.:!:m£;it 

peruncit. di tamu/ 
pasar besar 
terbuka 

peruncit gerai 
tepi jalan 

pen.1nci t pasar 
kec: i l 

pen_i.nci t p.:asar 
besar· 

J.hH~l. 9!J _1S §Q §Q § 

E'.§099.!JQf! 

di Tamu/Pasar 
ter·buka 

di Gerai tepi 
jalan 

Sekolah berasrama 

Res:. t. or an/ Ked a i 

Hotel 

Peratusan pekebun yang 
saluran berkenaan 

Pekebun 
kecil 
<n=LJ·l) 

4. 9 

14.6 

7.3 

14.6 

24.4 

9.8 

2a4 

7.3 

F'ekebun 
s•:=derhana 
< n=-"=53) 

84.9 

11..3 

l.9 

7.5 

20.8 

-::-
.... •a 7 

""!!' --; 
·-'a I 

17. (l 

28 a :3; 

l. Cf 

Pekebun 
besa1~ 

<n=ll) 

100. (i 

4•5a 5 

18.2 

Cl l I a 

f:::esel uruhan 

<n=105) 

74.2 

..., , 
I a 0 

l. 9 

0 C!" 
.I• ~I 

18. 1 

7.6 

l. 9 

20.0 

19.0 

l. 0 

r•, 0 
,,:;, a '-' 

1. 9 
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Kajian ini juga menunjukkan bahawa tempat jualan juga 

menjadi aspek yang penting bagi pek•:.:?bun--pekebun dalam 

pemasar-C:i.n. Jadual 3.4 menunjukan tujuh salur-an atau tempat 

jualan yang dianggap penting mengikut keutamaan bagi pekebun 

kecil, seder-hana dan besar-. Adalah jelas bahawa bagi ketiga-

tiga jenis pekebun penjualan kepada pembor-ong pekebun adalah 

jauh lebih penting dar-i semua salur-an lain. Bila ditinjau 

clar i salur-an keutamaan kedua ter-dapat per-bezaan yang ketar-a. 

Pekebun kecil lebih minat jual secar-a r-uncit di tamu, manakala 

pekebun seder-hana yang mempunyai lebih hasil lebih minat 

menjual secar-a r-uncit di ger-ai tepi jalan Kundasang. Manaka.l a 

pekebun besar- lebih ber-minat menjual kepada per-uncit di ger-ai 

tepi jalan Kundasang. 
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Jadual :3. 4 ~ Keutamaan Saluran-saluran Penjualan 
Ba•;ii Pekebun 

================================================== 

.Jenis salura.n 
dan tempat 
jualan 

pembnrong 
di kc~bun 

pemboroni;i di 
i;ier ai t-unc it 

peruncit di 
tamu/pas:,ar 
l::iesar 

p•::?runci t i;ierai 
tepi jalan 

p•::?runci t pasar 
kecil 

pengguna di tamu/ 
pas;ar tertntka 

pengguna di gerai 
t.epi jalan 

pekebun 
kecil 

1 

7 

4 

c:-
·-' 

3 

r-, 
.1:.:. 

6 

Jeni·:; Pekebun 

pekebun 
s.ederhana 

1 

6 

~· ·-· 

...., 
I 

4 

2 

pekebun 
besar 

l 

2 

LI· 
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Keseluruhan 

1 

7 

c:;" 

·-' 

4 

~· ·-· 

Sumber~ Kajian Sayur-sayuran SERU/86 

Secara umum tiga golongan 

pemborong yang beroperasi di kawasan Ranau/Kundasang dapat 

dikenalpasti iaitu daerah 

Ranau/Kundasang, yang berasal dari Ranau/Kundasang sendiri dan 

pengumpul tempatan. 
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Pemborong dari luar daerah Ranau/Kundasang mempunyai 

di pekan dari mana mereka berasal. 

Bekalan yang mereka bawa dari Ranau/Kundasang kebanyakannya 

die!darkan kepada. peruncit-peruncit lain di 

selebihnya dijual secara runcit di qera.i T•:?r··dapat 

juga dikalangan mereka membekal secara tetap kepada restoran 

dan hotel di bandar dimana mereka berniaga. 

Pemborong tempatan pula biasanya terdiri dari saudara-

mara pekebun ataupun yang mempunyai kebun sendiri. Mer·eka 

men•:;;iambi l sayur-sayuran dari pekebun ini dan juga hasil 

kebun sendiri untuk dibawa ke pasar borong Kota Kinabalu atau 

Sandakan /Tal.-Jau. Di sini mereka akan menjual 

kepada pelanggan tetap atau peruncit di pasar. 

baki mereka menjualnya secara runcit di ta.mu-tamu atau di 

pasar-pasar siang. 

Di Pasar Bo~ong Kata Kinabalu didapati 1->Jujud ~:;atu 

golongan peruncit yang biasa membeli secara borong daripada 

pemborong Daerah Ranau/Kundasang. ~:::ebanyakan dar i 

a.dalah saudara-mara kepada pemborong-pemborong tersebut. 

Peruncit-peruncit ini membeli secara borong kemudian mengedar-

kan sayur-sayuran ini kepada peruncit-peruncit lain ataupun 

menjual secara borong di Pasar Borong Kota Kinabalu. Mer·eka 

bol eh di ang•;,ap st~be.gai pemborcmg "p•2t-i nqka.t kedua". Pertalian 

diantara pemborong dan peruncit ini juga berasaskan perkenalan 

I 
I 
I 
I 

I 
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yang berpanjangan atau tali persaudaraan. Pemborong memberi 

kemudahan-kem0dahan kredit kepada peruncit-peruncit ini. 

golongan pembo~ong yang terdapat di 

Kundasang ialah apa yang dipanggil "pen•;iumpLtl tempatan". 

Mereka ini mengumpul sayur-sayuran dari pekebun-pekebun dan 

membekalkan sayur-sayuran terus kepada pemborong-pemborong 

t.ertentu. mereka mendapat sedikit keunt0ngan. 

Pemborong ini sanggup membeli dengan harga yang tinggi sedikit 

dar i pad a "pen•;JLtmpLtl tempat.an 11 kerana mereka ti dak perl u per•;ii 

ke merata kawasan untuk mencari sayur. Mereka hanya perlu 

memesan dan pengumpul tempatan ini akan mengumpul semua sayur-

sayuran yang dikehendaki pada waktu-waktu yang di tentLtkan. 

Pen •;iump u l tempatan tidal< memerlukan apa-apa pengangkutan 

memandangkan ia boleh mendapatkan bekalan-bekalan ini dengan 

mudah daripada pekebun-pekebun di sekelilingnya yang meng-

hantar sayur ke gerainya~ Biasanya pengumpul tempatan ini 

di tepi Jal.an Kundasan•;i. Wal au 

bagaimanapun tidal< ramai didapati pengumpul tempatan di Daerah 

Ranau/Kundasang. 

Pekebun sayur dataran tinggi menggunakan dua ·cara 

untuk memasarkan hasil mereka melalui pemborong. 

pert am~<. di praktikkan ol eh pekebL1r1 i al ah den•;:;ian menjual kepada 
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pembarang di kebun, di tepi jalan ata0pun di rumah pekebUn. 

Cara kedua ialah di mana pekebun menjual kepada pembarang di 

•;;J•::!rai tepi jalan di Kund~~ang. 
' ' 

Hampir tiga perem~at (74. :::::% ) 

daripada pekebun di ka~asan kajiari ~enggunakan c~~a pertama 

dan boleh dikatakan adalah cara pemasaran. yang .terutama. 

Manakala hanya 7.6 peratus pekebun mengamalkan cara yang kedua. 

..,. I::: c:"' ....... 
• ..:1 13 °...J a ...J a • .::. a Sebanyak 53.4 peratus d~ripada pekebun kecil, 84.9 

peratus pekebu~ sederhana dan kesemua pekebun be~ar menjual 

hasil sayuran Repada pembarari~ di kebun~ at;:i.u di rum.ah 

pekebun. Salah satu daripada ~ebab me~gapa pekebun kecil 

kuran•;i menjual. kepada pembm-ai-i•;i . berbandin•;;i den··~an pekebun 

sederhana dan pekebuh besar ad~lah kerana hampi~ 55 peratus 

pekebun kecil berpendapat harga yang ditawarkan oleh pembarang 

ad al ah t..:endah. Manakala 60 peratus peke~un sederhana dan 88 

peratus ·pekebun besar berpendap~t harga yang ditawarkan aleh 

pembarang adalah ~ederhaAa atau tinggi. 

Jika ditinjau dari segi kekerapan menjual~teru~ kepada 

pembarorig di kebon, atau di rumah, · lebih 90 pe~a.tus •;;iolan•;ian 

pekebun menyatak~n bahawa mereka kerap/sangat kerap mengguna-

kan salLiran ini. Ini disebabkan tidak ada ::.aluran. alternatif 

yang ·lebih berke~an khasnya.sejak Sabah Agricultural Marketing 

Authority <SAMA> dan Kinabalu Co-operative Saci~t.y di Bundu 

Tuhan memberhentikan khid~at memasarkan sayur-sayuran sejak 

beberapa tahun . dahulu at~s alasan pe~tambahan bilangan 

pembaron•:;:,. 
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3.5.5.4. Pemborong-pemborong ini memainkan peranan yang penting 

dalam pemasaran hasil para pekebun kerana mereka bersedia 

untuk mas~k ke kebun-kebun. Cara ini dapat membantu ramai 

pekebun khasnya yang tidak mempunyai pengangkutan atau kurang 

~unatenaga untuk mengangkut hasil ke tempat lain. Ini 

ditanggung oleh pekebu~. 

-:r C" c: C" 
0 ..:1 a\oJa;::,:.la._111 Pemborong-pemborong ini mempunyai saluran-saluran 

tertentu untuk memasarkan sayur-sayuran yang dibeli dari 

pekebun. Oleh yang demikian, permintaan daripada pemborong-

pemborong ini adalah untuk memastikan bekalan sayur-sayuran 

yang berte~usan. Terdapat sebilangan pemborcng yang memberi 

bantuan benih, baja dan racun serangga kepada pekebun. 

Perbelaf)Jaan asas ataL1 "Overl1ead cost 11 kepada 

pemborong. tidaklah begitu tinggi. Terdapat ramai pemboron•;, 

yang datang ke Kundasang juga mengangkut barang-barang untuk 

dibekalkan kepada kedai-ked~i ataupun pekebun~pekebun di 

kawasan Kundas~ng. Den'•;;ian car a in i kos 11 overhead 11 akan t.urun 

' 
dan keu~tungan pemborong akan ditingkatkan. Ini membolehkan 

pemborong bersaing untuk menawarkan harga yang ~aling murah 

kepada pembeli. 
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3.5.6.1. Hanya 7.6 peratus pekebun menjual hasil mereka kepada 

pemborong di gerai-gerai tepi jalan di Kundasang, iaitu 4.9 

peratus daripada pekebun kecil dan 11.3 peratus . pekebun 

l::;ederhana. Pekebun Besar tidak terlibat. Dari perbincangan 

didapati dua sebab utama mengapa sebilangan pekebun amat 

bergantung kepada saluran ini ~ 

Ci) Terdapat sebilangan kebun di Kundasang terletak jauh 

dari jalan raya dan pemborong tidak dapat pergi ke 

kebun mereka. Pekebun dalam kategori ini terpaksa 

cari alternatif yang lain; 

Cii) Pemborong datang dari beberapa tempat dan ada diantara 

mereka tinggal jauh dari kawasan kebun. Den•:;;ian i ni 

sebilangan mereka tidak ada masa untuk pergi ke kebun 

bagi memilih sayur-sayuran yang sesuai. OJ.eh itu 

mereka rela mengeluarka~ wang yang lebih dan sanggup 

membeli di gerai-gerai. Dengan·adanya saluran ini, 

pemborong dapat memilih sayur-sayuran yang baik dari 

gerai-ger~i tersebut; dan 

(iii) Pada musim hujan salura~ ini me~jadi lebih pentin•:;i 

bagi pemborong-pemb6rong di mana pehggunaan lori, 

pick-up, van atau kereta untuk mengambil sayur-sayuran 

' di kebun tidak dapat dilakukan kerana ke~daan Jal.an 

yang tidak baik dan berlumpur. 
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3.5.7.1. Dari Jadual 3.3 boleh dilihat bahawa pekebun sayur 

menggunakan tiga jenis peruncit untuk menjual 

sebahagian dari hasil mereka. Dari segi peratusan~ 

pekebun yang menggunakan saluran ini tidaklah begitu ramai. 

Di a.ntara ketiga-tiga jenis peruncit, per-unci t gerai tepi 

jalan di Kundasang lebih memainkan peranan yang penting di 

mana 18 peratus pekebun menggunakan mereka sebagai 

saluran pemasaran. Juga boleh dirumuskan dari Jadual 3.3 J.ebih 

lebih luas kawasan kebun maka lebih besar kegunaan saluran 

yang terdapat di tepi Jalan. I ""< 
i A ·-

1 peratus 

pekebun kecil dan 20.1 peratus pekebun sederhana menggunakan 

jenis peruncit ini untuk memasarkan sayur-sayuran mereka. 

Sebaliknya 45.5 peratus pekebun besar menggunakan saluran ini. 

Juga dari segi keutamaan, saluran ini adalah keutamaan kedua 

untuk pekebun besar. 

Dari perbincangan setakat ini boleh dibuat kesimpulan 

baha.\l·J<::"\ pekebu.n di Kundasang lebih berminat men•;;i•;iunakan 

tepi Jal.an Kundasang untuk memasarkan sayur-

sayuran mereka atas sebab-sebab berikut ~ · 

(i) Gerai-gerai di Kundasang telah menjadi satu tempat yang 

terkenal dikalangan beberapa orang pemborong 

datang ke sini untuk membeli !::;ayur--sayuran, kha~;nya 

I 

L___ _ --- - - - - - -- - - -•-- ~--
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yang tidak ada ikatan perjanjian dengan pekebun-pekebun 

Akibatnya tidaklah perlu bagi 

jauh untuk mengangkut sayur-sayuran dan dijual 

kepada peruncit lain; 

(ii ) Masih terdapat lebih separuh pekebun yang tidak 

mempunyai kenderaan sendiri untuk membawa sayur-sayuran 

mereka khasnya ke tempat yang lebih jauh; 

( i i i ) Peruncit-peruncit di Kundasang sudah kenal/biasa di-

antara s~atu sama lain ataupun mempunyaj. tali 

persaudaraan dengan pekebun dan pertalian ini 

mendorong mereka menjual kepada peruncit di Kundasang; 

dan 

(iv) Pekebun kebanyakannya tidak ada tenaga buruh yang 

cukup dan boleh dikhaskan untuk tujuan mengangkut 

sayur-sayuran ke tempat yang lebih jauh. 

Sebab-sebab yang tersebut di atas Juga mungkin 

menjelaskan kenapa didapati hanya 7.6 peratus dan 9.5 peratus 

pekebun menjual hasil rnereka kepada peruncit-peruncit di Pasar 

l<ecil di Ranau~ I nan am, Menggatal dan peruncit di tamu/pasar 

terbuka. 

I 

I 

I 
I 

I 

I 
-~----~-- - ----~- - - __ J 
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::::..5.8. 

Mengj. kut 

Jadual "":!' "":!' ·-·Cl·-· 20 peratu·s pekebun menjual sec.::i.r.:::i. runcit di 

tamu/pasar manakala 19 peratus pekebun menjual secara runcit 

di gerai tepi jalan Kundasang. Pekebun-pekebun yang menjual 

secara runcit di gerai Kundasang juga menjual mereka 

kepada pembarong. 

3.5.8.2. Sebanyak 24 peratus daripada pekebun kecil, 17 peratus 

pekebun sederhana dan 18 peratus pekebun besar menjual ·secara 

runcit di tamu/pasar. Juga didapati ramai yang menggunakan 

·::; a 1 ur- .:::ir1 i n i menjual di Pekan R~nau dan Kundasang sahaja. 

Jarang pekebun Kundasang pergi ke Kota Kinabalu untuk menjual 

secara runcit di tamu-tamu atau pasar-pasar siang. Kebanyakan 

mereka yang menjual runcit ini terdiri dari pekebun kecil yang 

HH?nanam di kawasan-kawasan pinggiran. Pada kebiasaannya 

mereka membawa hasil pertanian mereka ke Pekan Ranau untuk 

dijual secara runcit di pasar atau tamu di situ dengan menyewa 

kenderaan. Amalan ini dilakukan kerana kebanyakan pemborong 

tidak sanggup untuk memasuki ke kawasan-kawasan pinggiran ini. 

Bila ditinjau dari segi kekerapan, 80 peratus pekebun 

kecil dan 38 peratus daripada pekebun sederhana yang terlibat 

memberitahu bahawa mereka sangat kerap menggunakan saluran 

i n i . Manakala cuma 20 orang pekebun besar sahaja kadangkala 

yang menggunakan saluran ini. 

I 
I 
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3.5.8.4. Dari segi cara pemasaran, 60 peratus pekebun kecil, 55 

peratus pekebun sederhana dan 100 peratus pekebun besar yang 

terlibat memberitahu, mereka berpuashati. Dari a~alisa yang 

tersebut di atas boleh dir~muskan bahawa : 

(i) Saluran ini pada amnya digunakan hanya untuk memasarkan · 

sayur-sayuran kepada pengguna tempatan i ai tLI di 

Kundasang dan Ranau; 

(ii) Permintaan tempatan tidak begitu banyak dan oleh itu 

hanya sebilangan pekebun kecil dan pekebun sederhana 

yang memainkan peranan penting dalam cara memasarkan 

sayur-sayuran ini; 

(ii i ) Sebahagian besar pekebun besar tidak berfuinat untuk 

menggunakan saluran ini mungkin disebabkan permintaan 

tempatan tidaklah begitu tinggi. mereka yan•;:i 

ingin memasarkan hasil ke Kata Kinabalu mahupun ke 

bandar-bandar lain yang mana terdapat permint.aan, 

sendiri oleh kerana kos seunit. ke tempat-tempat jauh 

dan keuntungan pada hakikatnya adalah 

rendah. Juga pekebun besar perlu berada di kebun 

mereka untuk menjaga tanaman dengan rapi supaya dapat 

sayur-sayuran yang . bermutu dan 

berharqa. Pengeluaran hasil tanaman m~reka biasanya 

hanya cukup untuk dibekalkan kepada p~mborong yang 
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mempunyai perjanjian secara lisan dengan me~eka; dan 

<iv) Guna tenaga pek~bun besar tidaklah mencukupi bagi 

sendiri 

membolehkan mereka melepaskan sebilangan ahli 

untuk memasarkan sendiri ~i Pasar Tamu. 

Kebaikan saluran ini adalah terletak pada pekebun 

kerana dapat memasarkan hasil mereka secara terus 

kepada pengguna dan besar kemungkinan mereka boleh memperolehi 

harg~ yang lebih munasabah lagi. Juga cara ini boleh memberi 

peluang kepada pekebun untuk menceburkan diri ke dalam bidang 

yang lebih mencab~r dan dijangka memperolehi 

pendapatan lebih tinggi dan lumayan. Kepada pelanggan ada 

kemungkinan mereka boleh membeli ~ayur-sayuran dengan lebih 

murah kerana tidak melalui orang tengah. Juga pelanggan boleh 

membeli sayur yang masih segar. Kelemahan saluran ini ialah 

pekebun pada amnya hanya boleh memasarkan ke kawasan-kawasan 

terdekat dengan kebun sahaja. 

3.5.8.t... !l!:!£:!.§Cl_Bhmsi:t_Q!,_§§t:si=9§t:§i_tk!OQ§§09LiiD9!!lb!Qt~ 

Gerai-gerai di Kundasang dan Tinompok dianggap memainkan 

peranan yang penting untuk memasarkan sayur-sayuran dari 

Daerah Ran.au. Pekebun yang menggunakan saluran· ini akan 

menjual sayur-sayuran secara runcit kepada 

'Dari Jadual 3.3 jelas bahawa 19 peratus pekebun 

---·---·------! 



----------------------:----------! 
I 

PEMASARAN 50 

menjual sayuran secara runcit dan hanya 74 peratus pekebun 

menjual kepada pemborong melalui gerai di Kundasang dan 

Tinompok. 

3.5.8.7. jadual 3.3 juga menunJukan di antara tiga jenis 

pekebun iaitu pekebun keci1, sederhana dan besar hanya pekebun 

sederhana yang memainkan peranan penting dalam pemasaran 

sayur-sayuran secara runcit melalui gerai di tepi Jal an 

Kundasang dan Tinompok. Kemungkinan corak ini adalah akibat 

sebab-sebab berikut : 

( i ) Pekebun kecil pad a c.~mnya tidak mempunyai hasj. l yan•;:i 

cukup tiap-tiap hari. 'Ad al ah lebih b-ennakna jika 

mereka memasarkan hasil mereka di pasar tamu yan•;:i 

dijalankan sekali seminggu ataupun menju~l hasil mereka 

bila-bila masa kepada pekebun lain yang mempunyai 

•;:ierai. Pada amnya dengan hasil yang sedikit tidaklah 

"economically viable" bagi pekebun kecil Lmtuk 

memasarkan hasil mereka pada tiap-tiap hari melalui 

gerai di tepi jalan, melainkan mereka bersedia untuk 

menjual sayur dari pekebun lain pula. 

(ii) Pekebun kecil yang menggu~akan saluran ini juga tidak 

berpuashati dengan pendapatan yang didapati. Hampir 
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semua pekebun kecil yang menggunakan $aluran ini tel ah 

memberitahu bahawa harga yang ditawarkan oleh pembeli 

adalah. sangat rendah ataupun hanya sederhana sahaja; 

Pekebun kecil Juga memberitahu mereka menghadapi 

masalah pengangkutan ol~h kerana ramai daripad~ mereka 

ber··;;iantun·~ kepada pengangkutan orang lain untuk 

mengangkut ·sayur-sayuran mereka ke tempat jualan. 

Pemasaran sayur-sayuran melalui gerai di tepi jalan 

adalah lebih terkenal dikalangan p~kebun sederhana at~s sebab­

sebab berikut 

(i) Terdapat hanya 40 peratus.pekebun sederhana ~enggunakan 

pemborong yang datang ·ke kebun untuk memasarkan hasil 

mereka. Ini bermakna 60 peratus pekebuh sederhana 

merlukan saluran yang laiM; 

(ii ) Pembekalan harian dari tanaman adalah cukup untuk 

dijual tiap-tiap hari; dan 

(ii i ) Hampir satu pertiga dari mereka mempunyai penganqkutan 

sendiri dan mereka boleh mengangkut hasil tanaman dari 

kebun mereka ke gerai tanpa apa-apa halangan. 

::::.. 5. 8. 10. Sebaliknya saluran ini tidak pula terkenal dikalangan 

pekebun besar kerana mereka lebih membe~i tumpuan kepada usaha 
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penanaman sahaja dan menyerahkan urusan pasaran kepada orang 

lain. Semua pekebun b~sar menjual basil mereka kepada 

pemboron•:;:i. Mereka lebih s~ka menjual kepada pemborong oleh 

kerana pembelian ataupun permintaan dari. mereka adalah lebih 

tetap manakala penjualan di ·tepi Jalan tidak menentu. 

Berlainan dengan pekebun sederhana, 45 peratus p~kebun besar 

menjual hasil-hasil mereka kepada peruncit di tepi Jalan. 

3.5.8.11. Pemborong bukan sahaja membeli sayur-sayuran mereka 

dari kebun bahkan juga di gerai Kundasang. 

sentiasa memilih sayur-sayuran yang kurang baik dilepaskan 

untuk dibel.i oleh pelanggan tempatan. 
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4. E§09§D~l~o . 

E!f:l!:::lf:l§!Bb! t::;J;;I.!§B 

EJ;;~§§U~eeb!_§f:!Y~B=§6YWB€:!~ 

5~5 

4. 1. Dari laporan Penyiasat.an- F'erbelanjaan Isirumah Semenanjun 1:;:i 

Malaysi~_ <1980>, Sabah dan Sarawak <1982) adalah dikenalpasti 

bahawa bagi tahun 1982 a~ala~ dikenalpast.i bahawa pengguna 

isirumah di Sabah belahja $62.04 sebulan :untuk sayur-sayuran 

dan buah-buahan ataupun 19.1. peratus · daripada jumlah 

perbelanjaan untuk makanan digunakan untuk maksud ini. 

Laporan yang menunjukkan bahawa isirumah di bandar membelanja 

lebih iaitu $69.14 sebulan. untuk sayur dan buah~bu~han· 

manakala i~irumah di luar bandar hanya belanja i58.40 sebulan~ 

Jadual 4.1 juga menunjuk perbelanjaan yang berbeza diantara 

kaum untuk membeli sayur-sayuran dan buah-buahah. 
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Jadual 4 a 1. Purata Perbelanjaan Tiap-tiap IsirUmah Untuk 
Buahan Mengikut Kaum di Sabah, 1982. 

========================:================================== 

Kaum 

Mel ayLt 

Kadazan/ 
Du sun 

Be:\j au 

MLtrLtt 

Cina 

Perbelanjaan 
tiap-tiap 
i si rumah 
untuk sayLtr I 
bu.::i.h-·buahan 

60.29 

49.53 

61. 75 

38. ~::.4 

89.57 

Perbel an j i."'\an 
tiap-tiap 
isirumah 
t.tntLtk makanan 

'294a 5:3 

268.43 

. ~$28. 55 

243.44 

44·2. 45 

Perbelanjaan 
tiap-tiap 
isirumah 

1204.70 

777.35 

871.91 

449.34 

1. 727. 93 

PLtrata 
bi 1. 
tiap-tiap 
isirumah 

4.09 

·4.88 

6. 1.5 

5.50 

5.07 

------------------------------------------------------~--------
Punca~ Laporan Penyiasatan Perbelanjaan Isirumah Sabah (1982) 

4.2a Daripada 179 orang pengguna isirumah yang ditemuduga di 

bandar Kot.a Ki nab al u 85 per·a.tus men•:;iaki.ti mereka makan sayLtr 7 

kali atau lebih dalam seminggu. Juga dari 73 buah institusi 

yang membeli sayur hampir tiga perempat iaitu 72.6 peratus 

institusi ini membeli sayur setiap hari. Permintaan yang 

lebih kurang yang sama juga berlaku di bandar-bandar utama di 

Negeri Sabah. Juga sejak 1981 harga kebanyakkan sayur-sayuran 

makin turun. Walaupun ini telah memberi kesan negatif kepada 

pekebun ramai pengguna pada masa ini membeli beberapa jenis 

sayur-sayuran yang dahulunya mereka tidak mampu membeli. 

Dari segi tempat-tempat untuk membeli sayur khususnya di 

bandar-bandar utama pengguna mempunyai banyak pilihan seperti 
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pasar kecil, supe~market, gerai-gerai, tamu dan 

juga penjaja dan tidaklah perlu lagi pentjguna jalan jauh untuk 

membeli sayur-sayuran. 

4.4. E§C§§Q2i_E§t§g~o_I§otso9_~9cgs 
~gogit~t_§9L~r.9o_~t§ffi§ 

4. l.J.. l. Isu yang penting dalam bab ini adalah isu harga. 

Berkaitan dengan perkara ini persepsi pekebun, pemborang dan 

p~ru~cit atas harga sayur-sayuran akan dibincangkan. Persepsi 

pekebun ~tas harga sayur yang dijual adal~h mengikut saluran 

utama mereka gunakan untuk memasarkan hasil ~ereka. 

4.4.2. 

Ham~ir tiga perempat daripada pekebun menggunakan 
' ' ' 

saluran ini. Dari Jadual 4.2 adalah jelas baha~a lebih dari 

separuh pekebun yang menggunakan saluran ini berpendapat harga 

yang ditaw~rka~ adalah sederhana dan hanya 6.4 peratus mem-

ber· i tahu bahat'\la mereka men er i ma h,arga yan·~ ti n•;l';-Ji n Lebih clari 

dua perlima daripada pekebun yang menggunakan ~aluran utama 

ini berpendapat harga yang diterima adalah rendah/sangat 

rendah. Mengikut golpngan. pekebun, lebih dari separuh pekebun 

kecil dan l.J.O peratus pekebun sederhana berpendapat harga. yang 

ditawarkan adalah rendah. 
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. .Jadllal 4. 2 : Persepsi Pekeblln Atas Harga Yang D~tawarkan 
Oleh Pemborong Di KebL1n/RL1mah Pekeblln 

========================================================= 

HARGA 
Golongan Pekebun 

Rend ah Sederhana Tin9gi JL1ml ah 
----------------------------------------------------------------

P€-?keblln Keci 1 54.El,5 36.4- 9. 1 100/. 

Pekeblln Sederhana 40.0 ·53a 3 6.7 100';r,, 

Pekeblln B~?sar 18.2 BLS · 100% 

JL1ml ah 4.1. 0 52.6 6.4 1.00% 

Corak yang boleh dikenalpasti da~i anaJ.isis di at as 

ialah lebih besar saiz keblln maka mereka lebih ramai ber-

pllashati dengan harga yang ditawarkan. Corak i ni berlakll 

kerana sebab-sebab berikllt : 

(i) Pemborong adalah J.ebih bergantllng kepada pekeblln 

besar dan sederhana Llntllk pembekalan yang ber-

terL1san. Untllk meyakinkan diantara dlla jenis 

pekc-?bun in i , pemborong terpaksa mel~takkan harga 

yang lebih tinggi bagi hasil sayllran dari kedL1a-

dlla jenis pekeblln ini. 

(ii ) Persaingan untllk membeli dari pekeblln besar ada-

lah ketara kerana p~mborong boleh membeli lebih 

banyak sayL1r-sayL1ran di satll ~tall dlla kebun· tanpa 

membuang masa. Bilangan pekebun besar adalah 
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4.4.4. 

(iii) 

terhad. Hanya 10 pe~atus pekebun adalah pekebun 

besar. 

Did.::1pat.i ju•;ia bahawa kualiti' jerds ~;ayur yan•;;:i di­

keluarkan khasnya oleh ~ekebun besar adalah lebih 

baik dan rasional bagi pemborong menawa~kan harga 

yang lebih baik. 

(iv) Hampir 90 peratus pekebun besar dan 79 peratus 

pekebun sederhana sedar atas harga sayur-sayuran 

di kebun manakala hanya 41 perat.us pekebun kecil 

mengetahuinya. Perkara ini membantu pemborong 

untuk mengeksploitasikan golongan yang 

mengetahui tentang harga sayur-sayuran. 

t.idak 

Sebanyak 20 peratus pekebun menjual secara runcit di Tamu atau 

Pasar Besat-. Pekebun yang menggunakan saluran ini pada amnya 

adalah lebih berpuashati dehgan harga-harga jualan. Sebanyak 

38 peratus pekebun yang menggunakan saluran ini berpendapat 

mereka menerima harga yang tinggi dan hanya satu pertiga 

berpendapat harga yang dit.erima adalah rendah. (Jadual 4.3). 
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Jadual 4.3 ~ Persepsi Pekebun Mengenai Har~a Yang 
Diterima Di Tamu/Pasar Besar 

=======================================~========== 

HARGA 

58 

Golongan Pekebun ---------------------------~---------------
Rend ah Sederhana Jumlah 

Pekebun Kecil 50.0 40.0 10. 0 100.0 

Pekebun Sederhana 220 (> 22.0 56.0 100.0 

Pekebun Besar lOO.O lOO.O 

Kc;?sel uruhan 28.6 38. l lOO.O 

Bila ditinjau dari segi jenis pekebun, separuh dari 

pekebun kecil berpendapat harga yang ditawarkan kepada mereka 

adalah rendah dan hanya lO peratus pekebun kecil mengatakan 

bahawa harga yang diterima adalah tinggi. Sebaliknya 56 

peratus pekebun sederhana·dan lOO peratus pekebun besar yang 

menggunakan saluran ini adalah berpendapat harga yang diterima 

Dari penemuan di atas, corak yang didapati 

adalah pekebun yang memiliki kebun yang lebih besar lebih 

berpuashati dengan harga yang diterima di Tamu/Pasar Besar. 

Corak ini berlaku mungkin kerana sebab-sebab berikut 

( i) Pekebun besar/sederhana. lebih men•;,amb i J. berat 

untLtk mener:itukan sayLtr mereka +- . ·:;en .. 1 a sa. segar 

. semasa dijualan di J. akLtkan . ;J w;,a didapati kualit.i 

sayur pekebun ini adalah lebih baik. 
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4.4.6. 

(ii) Pekebun besar pada biasanya menanam berjenis-jenis 

sayur dan pembekalan adalah lebih banyak dan 

pelanggan pula biasanya berminat untuk membeli di 

gerai-gerai berken~an. 

(iii) Kos pengeluaran seunit sayur bagi pekebun 

besar/sederhana adalah rendah bila dibandingkan 

dengan pekebun kecil. 

kerana beberapa sebab. 

Kos akan berbeza oleh 

Batu daripadanya ialah 

kos p~ngangkutan sayur-sayuran berbeza diantara 

pekebun. 

peratus daripada 

pekebun ada · menjual secafa runcit di gerai-gerai tepi Jal an 

Kundasang. Tiga perempat daripada ini terdiri dari pekebun 

sederhana. Daripada Jadual 4.4 adalah didapati bahawa hanya 20 

peratus daripada pekebun berpendapat harga yang diper?lehi 

dari Jualan ini adalah rendah. 
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.J a.dual 4. 4 : Harga Sayur Yang Diterirna Dari Jualan Runcit 
Di Gerai-gerai Tepi Jalan Kundasang 

========================================================== 

.Jeni·;:; 
Pekebun 

F'1=?kebun f:::ec i 1 
<N=4) 

Pekebun Sederhana 
<N=15) 

Pekebun BE·s:.c:w 
<N=l) 

Keseluruhan <N=20) 

4.4.7. 

Rend ah 

50.0 

20.0 

menggunakan saluran ini. 

HAR GA 

.Juml ah 

55.0 100.0% 

l 00. O~I. 

lOO.O l 00. 0% 

55.0 100.0% 

Daripada ini 42 peratus telah 

memberitahu harga yang ditawarkan oleh peruncit-peruncit Gerai 

adalah rendah atau sangat rendah. Harganya adalah rendah atas 

sebab-sebab berikut :-

(i) Hampir semua peruncit ini mempunyai kebun sendiri 

di kawasan Kundasang. Namun demikian permintaan 

untuk sayur-sayuran dari pekebun lain terutama 

bagi jenis sayur yang ditanam oleh rnereka adalah 

rendah. 

(ii) Permintaan bagi sayur-sayuran di gerai-gerai ini 

tidak tentu dan juga tidak begitu besar. F:amai 

I 
I 

________________ ! 
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pemborong pergi sendiri ke kebun untuk mendapat-

kan banyak sayur-sayuran jika mereka memerlukan 

4.5. 

kuantiti yang banyak. 

E§C5§R§i_Egm~gcgog_61§§_~§C9~_§§~Yc_Y§o9 
Qi~@t§!t~o_Q!gb_E~tgbyo_t§Q§dfil_~§C§t~ 

4.5.1. Han ya 1 .(.. ._, peratus daripada pembarong yang di temut.::tnya 

telah memberitahu harga sayur yang dibekalkan oleh pekebun 

ad al ah renda.h. Manakala 48 peratus memberitahu harga sayur 

yang dijual kepada mereka adalah sederhana dan peratus yang 

iaitu 38 peratus pemborong berpendapat 

harganya adalah tinggi. (c!adual 4.5). 

Jadual 4. ~3 : Persepsi Pemborong Ke atas Harga Sayur 
Yang Dibekalkan Oleh Pekebun (%) 

==================================================== 

Jen is 
Pembekal 

Pekebun 

Pemb0t-on•;;i 

Penqumpul 

L_ai n 

Temp a tan 

Gerai-·;;ierai 

Import 

Kesel uruha.n 

Rend ah 

36.4 

16. 0 

HARGi:i 

Tinqgi 

50. 0 14.6 

40.0 60. (l 

3:3a ::.:: 66.7 

Ll-6. 2 ~54. 8 

42.9 57. 1 

48.(l 38.0 

b-=:thawa 

.Jumlah 

100.0 

100. (l 

100.0 

:J.00.0 

100.0 

100.0 

Bila persepsi pemborong dilihat dari segi pembekal 

tertentu beberapa penemuan menarik dapat dilihat ~ 
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4.6. 

4.6.1. 

(i) Semua pemborong yang berpendapat bahawa harga 

(j_i) 

( i ii ) 

sayur adal a.h t-endah terdi 1·-i da1~ i 

membeli dari pekebun. 

Hanya 14.6 peratus pemborong yang membeli dari 

pekebun berpendapat harga sayur adalah tinggi. 

Lebih dari 50 peratus dari pembor·ong 

mendapat bekalan mereka dari pemborong lain, 

pengumpul temp a tan dan luar 

berpendapat harga pembelian adalah tinggi. Lima 

puluh empat peratus pembarong yang membeli sayur-

gerai-gerai tepi 

juga berpendapat yang sama. 

Peruncit-peruncit sayur di Kundasang dan kawasan Kata 

Kinabalu telah ditemuduga untuk tujuan ini dan dari kajian 

terdapat dua jenis pembekal yang utama iaitu pekebun sayur dan 

pemborong serta persepsi tentang harga pembelian peruncit 

adalah jelas dalam Jadual 4.6. 
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Jadual 4.6 ~ Harga Sayur-sayuran Yang Diterima Oleh 
Peruncit Mengikut Jenis Pembekal Utama 

==================================================== 

Pembc~kal 

Ut.ama 
HARGA 

Mahal Tidak Pasti Jumlah 

:I.. Pekebun Sayw- :::::s. 5'% 50.0% lL 1% l 00. (l~~ 

26n5% .(.j.(l. 9% "'=!"..., -;·a/ 
•,.,1 .i:.. ti ,1' ~D 

2. Pekebun Sayur 8.0% 46. O/~ 100.0% 

,q.. 7. 

4.7.1. Corak harga bagi sayur-sayuran utama tanaman dataran 

bagi tahun 1983, 1984 dan 1985 adalah seperti dalam gambar 

rajah di Lampiran l berasaskan data-data harga (fann gate) 

yang dikumpul oleh Koporasi Pembangunan Desa (K.P.D) di 

f:::undasa.n•;, n Dari gambarajah-gambarajah tersebut, adalah jelas 

bahawa tidak ada corak tertentu tentang harga sayur-sayuran di 

Harga-harga sayur adalah turun naik sering kali 

men9ikut pembekalan dan permintaan dan boleh dikatakan 

penanaman sayur-sayuran pada masa ini adalah satu pelaburan 

II hi 9h )""" i S k II a Dar· i lamp i ran adalah jelas bahawa harga-harga 

sayur pada amnya adalah terendah pada bulan Mac dan tertinggi 

pad a bul o:\n c!un. Corak harga juga menunjukkan jurang diantara 
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har9a rendah 

Dari kajian, 

dikenalpasti. 

- rendah adalah pada amhya 3 bulan. 

beberapa faktor yan9 mempen9aruhi har9a sayur. 

Faktor-faktornya adalah seperti berikut 

(i) Jenis sayuran yang ditanam oleh pekeb~n khasnya 

pekebun Bumiputera adalah berasaskan kepada har9a 

jenis sayur semasa penanaman dijalankan. Jika 

har9a sesuatu jenis sayLir tin•;:p;:;ii semasa mereka 

menana.m maka hampir semua pekebun tersebut mem-

ber·i twnpuan Lit am a kepi.~da ~~atu Jen is tanaman 

sahaja .• Akibatnya di pasar serin9 f.::ali dipenuhi 

dengan jenis sayur yang sama. Strate9i pemasaran 

kurang sihat ini berlaku ra.mai kaum 

Bumiputera tidak mempunyai 

hanya be~pelajaran r~ndah. 

pelajaran ataupun 

Mereka tidak dapat 

me~amalkan permintaan dari pengguna pada masa 

hadapan. Sebaliknya pekebun kaum Cina dapat 

meramalkan dan meninjau permintaan bagi beberapa 

jenis sayur pada masa akan datang. Bukan sahaja 

pen9al aman. dan pel aj aran yan·~~ mereka mi 1 i ki l::iol eh 

membantu me~eka untuk meramalkan permintaan bah-

kan juga golon9an ini sering kali 

nasihat tentanq per mi ntaan d<:i.r.i 

mendapat 

pemboron•;;:i-
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(ii ) Cuaca di Daerah Ranau pada amnya adalah sesuai 

untuk tanaman sayuran dataran. · Akan tetap i, 

kadanqkala 

September 

cuaca ini, terutamanya pada bulan 

hingga November tidaklah seperti 

diramalkan dan seringkali berubah-ubah dengan 

hujan dan angin yang kencang yang tidak menentu. 

Melainkan satu atau dua pekebun besar yang meng-

9unakan "•~reen houses", pekebun lain tidak mampu 

dan tanaman akan_terjejas semasa huj~n lebat dan 

Dalam keadaan ini pembekalan 

semua jenis sayur akan akibat 

beberapa jenis sayur-sayuran telah musnah dan 

juga kerana kecil 

menuaikan hasil 

bi 1 ani;;ian pekebun untuk turun 

tanaman mereka pada masa itu. 

Juga semasa cuaca buruk pembekalan sayur-sayuran 

dari Kundasang ke merata tempat pasaran di Ba bah 

terutamanya ke Sandakan, Tawau dan Lahad Datu 

tidak dapat dijalankan dengan sempurna kerana 

beberapa jalan raya sentiasa dibanjiri air dan 

tidak dapat digu~akan. Daerah Ranau juga kadang-

kala menghadapi musim kemarau dan akibatnya pem-

bekalan air kepada beberapa kebun terjejas 

tet-utamanya kawasan~kawasan/kebuM-kebun 

tidak ada kemudahan air paip. Namun semasa cuaca 

buruk bukan sahaja pendapatan bagi pekebun 

dikurangkan· bahkan juga pengguna terpaksa mem-
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(ii i ) 

bayar harga yang lebih tinggi oleh kerana pem­

bekalan terjej~s. 

Terdapat Juga seraMgga yang memusnahkan ·sayur-

sayuran data.ran terutamanya. kobis dan 

"cauliflower" dan ini menjejaskan pembekalan 

seterusnya. Serangan serangga ini sentiasa ber-

l aku semasa angin kencang dan hujan J.ebat. 

Penggunaan racun tidak berkesan kerana tidak 

melekat pada pokok. Angin Juga memb~~a serangga 

ke merata tempat dan memusnahkan tanaman di 

kawasan yang diserangi. 

(iv) Sayur-sayuran dari Kundasang diangkut ke beberapa 

tempat. Setengah tempat seperti Tawau, Lah ad 

·Datu, Labuan dan Sarawak perjalanan mengambil 

masa yang panjand dan pada waktu cuaca panas 

sebahagian sayur terutamanya Jenis sayur daun 

akan cepat rosak dan layu. Pada hari huJan pula 

kerosakan tidak dapat dielakkan oleh kerana 

pemborong-pemborong tidak dapat mengedarkan ke 

pasar-pasar dalam masa yang ditetapkan. Akibat 

cuaca yang kurang baik di atas, pembekalan juga 

kadangkala berubah untuk sayur-sayu~an dataran. 
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4.7.2. 

(v) Terdapat lebih kurang 100 pemborong yang datang 

ke Kundasang untuk ~embeli sayur~sayuran dan 

mereka. pula menjadi pengedar/pembekal sayur-

sayuran ke kawasan Kota Kinabalu. Pe~borong dari 

bandar-bandar lain tidaklah begitu ramai. Pernah 

berlaku kesulitan di mana pemborong tidak da~at 

datang ke Kundasang'kerana sesuatu ~ebab tertentu 

seperti tidak ada kenderaan~ kenderaan rosak 

ataupun pemborong sakit. Dengan itu pembekalan 

ke kawasan tertentu terus terjejas dan memberi 

kesan terhadap harga. 

(vi) Pemborong-pemborong khasnya yang menjual di Kota 

Kin~balu tidak ada ko-ordinasi di antara satu 

sama lain dan ini menyebabkan pembekalan jenis 

sayur didapati kurang sistematik iaitu Jumlah 

yang dibekalkan melebihi atau terl~lu kurang 

daripada permintaan. 

( i) Pada amnya sayur-sayuran dat<:i.r<:i.n adalah di 

pasarkan di kawasan bandar dan di sekitarnya di 

mana terdapat ramai orang Cina. Permintaan untuk 

sayur-sayuran adalah tertakluk kepad~ penduduk 

bandar khasnya kaum Cina yang bukan sahaja 
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(ii ) 

4.8. 

qemar-kan 

mempunyai 

sayur-an 

sayur--sayur-an ba.hkan mer-eka 

"pur-chasin•;:, capacity". Jenis sayur--

dataran tin•;J':;,:,i yang dibekalkan dar-i 

Kundasang dan yang mempuriyai per-mintaan ialah 

seper-ti kabis, cauliflower-, pah 

c:hai, lettuce, br-ocalli, celer-y, anion, tomato, 

capsi Lim, 

potatas, 

labak, car-r-ot, beetr-aat, french bean, 

kai choi, chili, tay huy, sayur- minyak· 

dan aspa.r-a•;:;,us. Walaupun per-mintaan untuk sayur--

sayur-an adalah se.panjan•;:;, tahun, namun per-mintaan 

bagi sayur--sayur-an tertentu tidak baleh dipasti-

kan aleh kSr-ana ter-dapat banyak "substitutes". 

Semasa per-a"yaan-per-ayaan kaum Cina mer-eka l'ebih· 

SL\ka membel i sayur--sayur-an yang diimpor-t· dar-i 

Cina dan hanya jenis sayur- seper-ti 

tanaman "caul i -f 1 m'ller-, tomato dan celer-i dar-i 

tempa.tan mempunyai permintaan yang · ti ng•;:;,i. 

Per-mintaan bagi _lain-lain jenis sayur- datar-an 

akan menL\l'"L\n. 

4. 8. L Data-data seper-ti di Lampir-an 2 yang di kL1mpul kan. 

tet-dapat 

oleh 

hanya Kaporasi Pembangunan Desa adalah ter-had dan 

har-ga r-uncit di Kundasang dan har-ga di pasar-
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Kota ~:::i naqal L.1. Data-dat~ di jad~al ini tidak mempunyai harga 

jualan dari pemborong kepada peruncit untuk mendapat satu 

gambaran har~a mengikut peringkat. Bagi beberapa jenis sayur-

sayuran utama yang dikeluarkan di Kundasang perbez~an diantara 

harga farm gate dan harga runcit berbeza di~ntara 25 peratus 

hingga 400 peratus. 

Perbezaan harga diantara harga borong dengan harga 

runcit adalah lebih ternyata bagi sayur-sayuran jenis daun 

dan kurang untuk jenis buah dan akar. · F'er'bez aan ba•;ii jenis 

sayur daun adalah lebih ternyata oleh kerana keberatan jenis 

sayur ini cepat menurun selepas sayur dikutip. F'emboron9 dan 

peruncit terpaksa menanggung kerugian yang sentiasa berlaku 

jenis sayuran ini. Kerugian berlaku oleh kerana 

keberatan jenis sayur ini cepat menurun selepas sayur telah 

di tuai a Juga pemboron9 tidak mempunyai kemudahan moden untuk 

menentukan sayur itu tahan lama dan terpaksa memotong sayur 

yang rosak atau layu. 

4.8.3. Dari analisis yang di atas boleh dirumuskan bahawa cara 

pemasaran terutamanya bagi jenis daun tidakl~h cekap dan satu 

1:5i stem pasaran yang mengurangkan masa pemasaran perlu 

diwujudkan untuk meng~rangkan kerugian ataupun menambahkan 

pendapatan para pekebun tersebut. 

J 
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Bil. 

1.. 

2n 

::.:.El 

4. 

I:" 
._J a 

6. 

7. 

8. 

Nama· 
Sayur 

Daun 
Bawan•;t 

Kobis 

Kobis 

Bulat 

Pc:-mjang 

Cauliflower 

Lettuce 

Lobak Put i h 

Loba.k Merah 

Capsicum 

Harga Sayur-sayuran Tanah Dataran 
Terpilih Bagi Bulan Oktober Tahun 1986 
====================================== 

Har•;ia Borong 
$/K•;t 

2.00 

2.00 

2.20 

6.00 

2.60 

1. a 60 

2.50 

4.90 

Hat:..ga Runcit 
$/Kq 

2 .• 80 

2.80 

2.90 

6.50 

::=.;.ti 3() 

2. 00 

::=.:;a::-$<) 

~)a 80 

%Kenaikan 
Hat-•;ta 

40. 0 

40.0' 

::::.1. 8 

8 -~· 
Q' ·-· 

26.9 

25.0 

32. (> 

18. 4. 

Keuntung­
Perunc it 
Bagi 
Setiap 
$1. 00 

28.6 

28.6 

24. :I. 

7.7 

21 a:;:: 

20. (l 

24.2 

15a5 

Sumber~ Pertubuhan Peladang Penampang 

Dari jadual di atas terdapat kenaikan harga adalah 
lebih bagi sayur pamah berbanding dengan sayur di 
dataran tin•;t•;;ii. 
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Isu-Isu Pengel~aran 

Pemilikan Tanah Kebun 

Pengetahuan Tentang Penanaman 

Pengetahuan Mengenai Maklt.nnat Pemasaran Sayur-sayuran 

S.4. Perbezaan Antara Jenis Sayur Yang Ditanam 

S.S. Pekerja Yang TErlibat Dalam Penanaman Sayuran 

5.6. Penggunaan Alat-alat Pertanian 

5.7. Kos Tinggi Untuk Mendapat Bekalan Air 

5.8. 

5.9. 

S.9.1. 

5.9.2. 

5.9.3. 

5.9.4. 

5. 10. 

5.10.1. 

5.10.2. 

5.10.3. 

5.10.4. 

s.10.s. 

5.10.6. 

5.10.7. 

S.10.8. 

Kos Pengeluaran Yang Tinggi 

Isu-isu Pemasaran 

Kelemahan Dalam Aktiviti Pramasaran 

Pertumpuan Pemborong Kepada Pekebun Besar 

Kemudahan Jalan Raya Yang Kurang Memuaskan 

Pennintaan Terjejas Semasa Hujan 

Cadangan-cadangan 

Cadangan Am 

Menambahkan Kawasan Dan Keluasan Tanaman 
Sayuran Dataran 

Skim Taliair Ke Kebun Sayur 

Penyertaan Yang Lebih Berkesan Oleh Jabatan Kerajaan 

Crop Rotation 

Meningkatkan Taraf Jalan Raya 

Meningkatkan KeI!U.ldahan Simpanan 

Pennintaan Untuk Sayur Perlu Di tambahkan 

· .. , ' 

.j 
I 
i 

'' 
! 

f I 

i. 

: . 

. I 
I' : ' 
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Adalah ketara dari Bahagian Kedua bahawa pekebun sederhana 

dan besar khususnya pekebun Cina Semenanjung lebih cekap dan 

mahir dalam pengeluaran sayur-sayuran berbanding 

pekebun kecil khususnya pekebun Dusun. Penemuan 

dibuktikan dengan pendapatan yang jauh berbeza diantara dua 

golongan pekebun ini. Hampir semua pekebun yang menerima 

pendapatan kurang daripada $600.00 sebulan adalah pekebun 

kecil keturunan Dusun dan semua pekebun yang men er· i me:\ 

pendapatan lebih daripada $900.00 sebulan adalah pekebun 

sederhana dan besar keturunan Cina Semenanjung. Keadaan ini 

wujud oleh kerana beberapa sebab yang akan dibincangkan di 

da.lam bab ini. 

Terdapat perbezaan dalam pemilikan tanah diantata pekebun 

keturunan Dusun dan Juga pekebun keturunan Cina. Pekebun kecil 

khususnya pekebun Dusun menganggap pemilikan tanah kebun 

adalah satu "status symbol' dan mereka lebih berminat untuk 

memiliki tanah tanpa memberi perhatian yang be~at ke atas 

cara-cara penggunaan alat moden dalam penanaman. Cara-car a 
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mengusahakan kebun mereka masih lagi tradisional. Manakala 

pekebun Cina lebih berminat untuk menyewa tanah dan mengguna-

kan simpanan mereka untuk membeli alat-alat moden supaya 

mendapat hasil yang banyak (Jadual 5.1). Sebab-sebab lain 

mengapa pekebun keturunan Cina lebih suka menyewa dari 

memiliki tanah ialah : 

(i) Harga tanah di Daerah Ranau adalah mahal manakala kadar 

sewa tanah di situ adalah terlalu rendah. 

(ii) Lebih mudah untuk pindah dari tanah yang disewa jika 

pekebun berpendapat tanah tidak subur lagi. Pekebun 

Cina berpendapat penggunaan baja dan racun ~ecara ber-

terusan akan menjadikan tanah kebun keras dan tidak 

sesuai selepas diusahakan selama beberapa tahun. 

Jadual 5.1. Taraf Pemilikan Tanah Kebun Mengikut Keturunan 
============================================================= 

Keturunan 

Bumi. Temp a tan 

Cina Temp at an 

Cina Semenanjung 

Lain-lairi 

Keseluruhan 

Kepunyaan 
sendiri 

66.6 

14;3 

60.1 

Taraf Pemilikan 

Kepunyaan 
keluarga 

18. 1 

Sew a 

100.0 

71.4 

100.0 

Lai~~ Jumlah 
lain 

18.3 100 

100 

14.3 100 

100 

13.3 9.6 17.2 100 
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Ramai pek~bun b~sar khususnya pekebun Cina Semenanjung telah 

mula menanam sayur-sayuran di Semenanjung dan lain-lain 

kawasan di Sabah sebelum mereka m~ngusahakan kebun mereka di 

Kundasan~. Ramai juga dari mereka mempunyai pendidikan formal 

serta boleh membaca buku-buku untuk menambahkan pengetahuan 

mereka tentang penanaman. Sebaliknya bagi ~ekebun kecil 

kebanyakannya terdiri daripada mereka yang mempunyai kurang 

pengetahuan mengenai penanaman sayur-sayuran. Apa yang mereka 

amalkan adalah penanaman tradisicnal seperti pekebun dusun 

yang lain. Juga didapati ~amai pekebun kecil ·adalah buta 

hLlruf di mana tidak dapat menambahkan pengetahuan mengenai 

penanaman sayur-sayuran menerusi pembacaan. 

5.3. 

Lebih ramai pekebun Cina mempunyai pelajaran dan dapat memper-

olehi maklumat tentang kadar pengeluaran dan harga jenis 

sayur-sayuran dan mereka juga dap~t mengagak per~int~an pada 

masa hadapan. Jenis sayur yang ditanam adalah Juga ber-

pandukan kepada anggaran harga pada mas~ hadapan. Sebaliknya 

hampir kesemua pekebun ketil, yang mempunyai pelajaran rendah 

atau masih buta huruf menentuk~n jenis tanaman ~ereka mengikut 

harga jenis sayur pada masa ia'ditanam. Amalan ini sering 

menyebabkan terlalu banyak jenis sayur di pasaran apabila 

mereka mengutip hasil sehingga menyebabkan harga turun. 
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Dari perbincangan yang diadakan dengan pekebun kecil khLisus-

nya pekebun Dusun menunjukkan mereka lebih berminat menanam 

satu jenis sayur sahaja iaitu.kobis yang mana ia tidak 

memerlukan jagaan yang rapi dan mereka mempunyai pengalaman 

mengenai penanaman tersebut. Walaupun mereka juga menanam 

jenis sayur yang lain keluasan yang digunakan untuk jenis 

kubis adalah jauh lebih luas dari jenis lain. 

"Laporan K~jian Pengeluaran D~n F'emasaran Sayur-sayuran 

Temperate Kundasang' lebih kurang separuh daripada keluasan 

tanaman sayur-sayuran di ~:::undasan•:;, di tanam dengan jenis 

kubis. Sebaliknya pek~bun besar lebih bersedia bekerja lebih 

masa dan sanggup mencuba jenis-jenis sayuran lain yang belum 

atau kurang ditanami. <.Jadual. 5. 2). Mereka sanggup mengambil 

risiko dan tanaman mereka adalah mengikut permintaan dan bukan 

hanya pada pengalaman. F'ekebun kecil juga didapati k 1.1r- a.n •;J 

menumpukan masa bekerja menanam sayuran di mana purata jam 

mereka bekerja ialah hanya 40.2 jam seminggu berbanding dengan 

44.1 jam seminggu bagi pekebun besar. 
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,Jadual 5.2 : Jumlah Pekebun Mengikut Jenis Sayur-sayuran Yang Ditan~ 
====================================================================== 

---------------------------~------------+-----------------------------
Jeni s Pekebun Ketaruhan Pekebun 

Jenis Sayur 
-------------------------+------------------------------
Pe k. Pek~ Pek. Jumlah:Dusun Cina Cina Lain- Jumls 
Kecil Seder. Besar ·Temp. Semn. lain 

---------------------------------------+---------~-------------------
,}§!}!.§ Q§!!:.:!0. 

Kobis 22 4c:.· ·.J 8 7L-: -..J 72 1 ., 
..::. 75 

Pet.chai 16 40 1.0 66 58 2 5 1 66 
Lettuc•: 1 (l 21 8 39 ·-:r.-"\ 

-..:•.s::. 2 4 1 39 
Kail an :::: 1 4 2 2 4 
Sayur bun•;;,a/ 
sawi 1 (l 2 1.2 1.0 2 12 
Sayur bay am L": 2 ·7 c::- 2 

..., 
-..J -..J I 

Sayur bawan•;;,/ 
leek 4 5 19 18 1 19 
Sawi putih 6 2 8 8 8 
Sayur man is 1 1 1 1 
Daun sup 2 < .... • 1 6 "":!" ·-· 1 1 1 6 
Kai choi/ 
Sawj. pahit 5 3 ,.., 10 ..:.. 7 1 2 ..:. 1.0 
Broccoli 1 9 1 1 1 9 1 1 11 
Kan•;;,kun•;;, ..... .... 2 2 ..::. .i:: • 

Daun salad 1 1 2 1 1 2 
Petchai c!epun 1 1. 1 1 1 
Celery 1 l 1 1 
Poh Choi 
<Chinese 

!:spinach) 1 1 2 1 1. 2 
Sayw- mi nyak 4 4 1 < ·-· 4 
Daun .. saderi 1. 1. 1 1. 
---------------------------------------+-----------------------------
J§Oi.2 ~!:.!Sib 

Tomato ,...,., 
..::...::. ::.:.7 8 

Capsicum 19 '")C" 
.:..-..J 7 

Terunr;;, 16 
Peria 3 
L.:i.da mer ah 4 8 2 
~=::acan•;;, 

panjan•;;, 9 22 
Pet.al a 2 1 
Ti mr_1n 1 
Kacan•;;, buncis C" 

... J 1.0 4 
Ca1_11if1 owet- 4 15 
Sweet peas 1 8 
Ti mun er op ah 1 

67 6:3. 
51 I 49 
16 16 

:-.:;: 3 
14 13 

11 10 
:-::;: 3 
1 1 

19 1.8 
2:2 19 
1 1. 7 

1 

1 2 
1 1. 

1 

1 

1 
2 
< ·-· 

1 

1 

1 
1 

67 
51. 
16 

< ·-· 
14 

11 
-::· 
~· 

1 
19 

1.1 
1 

---------------------------------------+------------------------------
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---------------------------------------+------------------------------
J@oi2_Bt9c 

Carrot ~ w 17 
Lobak putih 7 24 
Ubi kentang ~ 

~ 9 
Bawang 1 2 
Beetroot 1 ~ w 
Asparagus 1 4 
Sengkuang 1 
Kucai 

6 28 
6 37 
2 14 

' ~ 
6 

2 7 
I 

1 
1 1 

26 
36 
14 

3 
6 
7 
I 

1 

1 1 
1 

1 

28 

3 
6 
7 
1 
1 

---------------------------------~-----+------------------------------

Surnber~ Kajian Pernasaran Sayur-sayuran - SERU 

Penemuan kajian menunjukkan hampir semua pekebun kecil ber-

gantung kepada pekerja keluarga tanpa gaji manakala pekebu~ 

besar lebih bargantung kepada pekerja upahan. Wal au 

bagaimanapun separuh daripada pekebun besar juga menggunakan 

pekerja keluarga tanpa gaji. (Jadual 5.3). Boleh dikatakan 

pada urnumnya produktiviti pekerja upahan adalah jauh lebih 

tinggi dari pekerja keluarga tanpa gaji oleh kerana mereka 

terpaksa mengikut disiplin kerja di mana mereka-sentiasa di-

kawal oleh pekebun. Data kajian menunjukkan pekerja upahan 

yang bekerja pada puratanya 8.2 jam sehari berbanding dengan 

6.6 jam sehari oleh pekerja keluarga tanpa gaji. 
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Jadual 5.3 : Taburan Peratus Pekebun Yang Menggunakan 
Peketja Mengikut Jenis Pekebun 

=================================================~=== 

Jenis Kebun 

Pekebun Kecil 

PekebLtn Sederhana 

Pekebun Be·:;ar 

Peket- ja 
kel uar•:;,a 
tanpe.':\ 
9aji 

85. 4. 

79.2 

45.5 

Pekerja 
kel uar•;:ia 
ber•;,aj i 

·O. 0 

::: a 7 

18.2 

Peke1~ ja­
peker ja 
up ah an 

2u4 

3()" 1 

90 .... , 

77 

Kajian mengenalpasti bahawa ramai pekeb~n kecil memiiiki tanah 

lebih dari satu ekar tetapi mereka tidak da~at mengusahakan 

tanah dengan maksimum ~erana kekurangan pekerja. Mereka tidak 

men •:;iambi 1 pekerja upahan kerana terlalu ber9a~tung kepada 

turun naik harga sayur dan tidak mampu membayar gaji pekerja 

upahan. Mereka juga tidak mempunyai simpanan yan~ cukup untuk 

membayar upah semasa harga sayur murah, sewaktu sayur musnah 

akibat cuaca buruk ataupun diserang oleh serangga. Sebaliknya 

pekebun besar lebih berkemampuan dan berani mengambil risiko-

risiko tersebut. 

Terdapat juga perbezaan yang ketara diantara pekebun kecil dan 

pekebun besar dari segi penggunaan alat~alat untuk meng-

usahakan tanaman. (Jadual 5.4). Terdapat lebih dari satu 
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pertiga pekebun besar yang menggunakan pam berfilotor, al at 

meradu dan pelindung plastik manakala pekebun kecil tidak 

langsung menggunakan ketiga-tiga alat ini. Terdapat hanya satu 

perempat pekebun kecil yang menggunakan alat menyiram paip 

"sprinkler" manakala lebih kuran•;i empat perlima.pekebun besar 

menggunakan alat ini. Hanya alat·p~nyembur tanpa bermotor 

sahaja digunakan oleh hampir semua pekebun keci1. 

Jadual 5.4 ~ Taburan P~ratus P~kebun Yang Menggunakan 
Alat-alat Maden Dalam Aktiviti Penanaman 

--------------------------------------------------------------------------------------------------------

Al at J-enis 
Pekebun 

Pam 
bermotor 

Al at 
meradu 

Al at 
menyiram/ 
pa.i p 

Al at 
penyembur 
ta.npa 
motor 

pel i ndun•;i 
plastik 

Pekebun (la (l o.o 24•a 3 95·. 1. (i a (i 

Kecil 

Pekebun 3.7 9. 4- ,35_ 8 98. 1. . :::;;. 7 
Sederhana 

Pekebun 36a3 ::6a 3 81..8 1.00. (i ::6,a 3 
B·~sar 

Satu dari~ada masalah utama yanq dihadapi oleh pekebun sayur 

adalah bekalan air khasnya .pada musim kemarau. Tetapi sejak 

awal tahun 1980-an denqan -ad an ya bantuan dar i Hi •;ihl and 

Irrigation Project yang disediakan oleh Korperas~ Pembangunan 

Desa bekalan air ke kebun sayur di kaw~san Kundasang sedikit 

-- - -- - -----------------------~--"--~~ _____ ___.._ __ __, 
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sebanyak dapat di atasi ( ka.wasan ti dak mel i put i kawasan Bu.ndu 

Tuhan dan kawasan sekeliling Kund~sang). Kemudahan ini hanya 

dapat disediakan kepada hampir semua pekebun b~sar dan separuh 

pekebun sederhana manakala hanya 17 peratus pekebun kecil. 

WalaupLtn terbLikt i pendapatan hasil pekebLm-pekebun yanq 

men•:;;igunakan kemudahan taliair adalah jauh lebih tinggi 

(Jad~al 5.5) tetapi Highland Irrigation Project tidak dapat 

mengadakan kemudahan air kepada sebahagian pekebun kecil 

kerana. mereka tidak mampu menanggung kos pet-bel anj aan 

pemasangan paip iaitu sebanyak $4,000. Walaupun bayaran 

secara ~nsuran iaitu S1C~ sebulan boleh disediakan, pekebun 

kecil tidak yakin membayar ansuran tersebut. 

Jadual 5.5 : Taburan Peratus Pekebun Mengikut Jenis Pekebun 
Yang Mempunyai Kemudahan Bekalan Taliair 

------------------------------------------------------------________________ R ___________________________________________ _ 

Jenis Pekebun Peratus mempunyai bekalan taliair 
n=105 · 

Pekebun kecil 17.l 

Pekebun 5ederhana 54.7 

Pekebun besar SLB 

Mas~lah besar yang dihadapi oleh pekebun di Kundasang adalah 

kos "input' khasnya baja dan ubat serangga yang tinggi dan 

penggunaannya yang lebih semasa musim hujan dan angin kencang, 
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tetapi pekebun besar masih dapat menampung kos tersebut. 

Terdapat ramai daripada pekebun kecil menggunakan benih yang 

kuran•;i · baik, baja dan ubat seran•;i•;ia yan•;:i sedikit dan ini 

mempengaruhi mutu sayur se~ta pendapatan mereka. Akibatnya 

pekebun kecil tidak dapat menandingi hasil keluaran pekebun­

pekebu.n b•:=sar. 

Beberapa kelemahan dalam aktiviti pra-pemasaran telah 

dikenaipasti iaitu dal.am aspek pembe:·n5i han 

membungkus dan menyimpan sayur-sayuran khususnya dikalangan 

pekebun keci 1. Umpamanya terdapat 15 peratus pekebun kecil 

yang tidak membersihkan sayur me~eka dan tentun~a pelanggan 

ataupun pemboron•;i kuran•;i bet-mi nat untuk membeli ha~5i 1 dari 

pekebun i ni. Terdapat ha.mpi r dua pet-lima pekebun kecil tidak 

memberi •;ired kepada hC:'\Si 1 mereka dan sebab utama adalah ramai 

pekebun jenis ini tidak mempunyai pel .;:i,jaran dan tidak mahir 

memberi •;ired. Dari segi pembun•;;,kusan t.erdapat. hampir satu 

pertiga pekebun kecil tidak membungkus hasil mereka sebelum 

memasarkannya dan men•:;:iamal kan pembun•;ikusan pun 

menggunakan cara yang kasar dan bukan mengikut peraturan. 

5.9.1.2. Akibat kelemahan-kelemahan pra-pemasaran ini pekebun 

khususnya pekebun kecil bukan sahaja mereka tid~k terima harga 



ISU-ISU DAN CADANGAN 81 

yang baik untuk hasil mereka bahkan juga mereka tidak dapat 

jual hasil mereka dengan cepat. Mereka terpaksa menyimpan 

hasil ~ereka selama satu atau dua hari sebelum 

memasarkannya walaupun tiada kemudahan "Cc)l droom". 

dapat 

F'ada 

masa kajian terdapat satu perempat pekebun kecil terpaksa 

menyimpan hasil mereka ke~ana tidak dapat menjual den•;;:ian 

cepat. Perl~ diambil perhatian bahawa jika sayur disimpan lama 

tanpa kemudahan tertentu bukan sahaja nilai sayur itu akan 

turun bahkan beratnya juga akan turun. 

5.9a2n E@c1~mg~go_Egmbgcgog_t§Qs92_E@t§Q~D-~§§sC 

F'ada amnya pemborong yang datang ke Kundasang sentiasa cuba 

membeli sayur-sayuran dengan cepat kerana kebanyakan dari 

mereka datang dari jauh. Juga sayur-sayuran adalah satu bahan 

yan•;i sani;;1at "perishable" ataupun cepat rosak. Oleh yan•;:i 

demikian pada amnya mereka cuba memendekkan waktu pembelian 

dengan melawat ke beberapa kebun besar yang terpilih di 

mereka boleh dapat beberapa jenis sayur yang bermutu. 

man a 

Dengan cara yang diamalkan ini perrnintaan untuk hasil pekebun­

pekebun kecil dan sebilangan pekebun sederhana oleh pembarong 

c:\dal ah kuran•;;:i. · Sebilangan pekebun sederhana cuba menjual 

ha·:;i 1 mereka melalui gerai di Kundasang dan pekebun kecil 

menggunakan pasar tani untuk rnenjual hasil mereka. Dengan 
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tiadanya permintaan yang baik untuk hasil mereka·pekebun kecil 

khusunya tidak mengambil berat untuk meninggikan hasil mahupun 

meluaskan kebun mereka. Juga ramai pekebun kecil tidak 

mempunyai modal untuk · memb~li kenderaan sendiri untuk 

membolehkan mereka memasarkan hasil mereka di pasar borong di 

~<ota Ki nab al u. 

Pada masa ini jalan-jalan ke kebun pada amnya adalah kurang 

memuaskan iaitu masih batu kelikir dan semasa musim hujan 

pemborong menghadapi masalah untuk masuk ke kebun membeli 

hasil kerana jalan raya berlumpur dan kenderaan yang biasanya 

digunakan iaitu pick-up, lori dan van tidak sesuai untuk masuk 

ke jalan yang berlumpur. Terdapat juga kebun-kebun yang 

terpencil dan hanya boleh dihubungi deng~n berjalan kaki. 

Selain dari itu kemudahan jalan raya dari kawasan pengeluaran 

iaitu Kundasang ke beberapa tempat pemasaran khusunya ke 

bandar-bandar di Sahagian Pantai iimur iaitu Sandakan dan 

tidaklah begitu baik. Masa yang diambil untuk 

mengangk0t sayur.dari Kundasang ke Sandakan dan Tawau adalah 

lama dan kero·:;akan sayur sen ti asa Akibatnya 

pendapatan pemborong kurang ataupun pengguna terp~ksa membeli 

sayur lebih mahal dari harga yang diumumkan oleh F.A.M.A~ di 

kawasan-kawasan yang jauh dari Kundasang. 

I 

I 
I 

___________ I 

I 
I 
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Semasa musim hujan pengeluaran sayur pada amnya terjejas 

khususnya sayur-sayuran Jenis daun. Pekebun pula tidak dapat 

keluar ke kebun untuk menuai hasil mereka. Semasa pengeluaran 

t.erjejas, permintaan juga tidak menggalakkan.· Beberapa 

kawasan dilanda banjir dan biasanya beberapa jalan raya dan. 

perkhidmatan feri di antara Tawau/Sandakan dan Ranau terpaksa 

diberhentikan. 

Pada hakikatnya selain pendapatan yang rendah kepada pekebun 

pad a musim ini, pengguna sayur-sayuran dataran 

khususnya di bandar-bandar.di Pantai Timur terpaksa membayar 

harga yang jauh lebih tinggi. 

5. 10. 

Dari isu-isu yang dikenalpasti adalah jelas bahawa beberapa 

tindakan perlu diambil diperingkat penanaman dan pemasaran 

sayur-sayuran untuk meninggikan pendapatan pekebun dan juga 

untuk menentukan pengguna mendapat sayur-sayuran yang segar 

dengan harga yang munasabah. 

5.10.1. 

Harga sayur-sayuran di Sabah yang sentiasa turun naik adalah 

akib~t kekurangan ka-a~dinasi di antara pekebun-pekebun untuk 

__ - ___ I 
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memenuhi permintaan yang berbeza bagi tiap-tiap jenis sayur. 

Satu cara bagaimana pengeluaran tiap-tiap jenis sayur dapat 

dika.wal adalah dengan cara "zoning". Dalam sistem ini adalah 

dicadangkan baha~a semua pekebun di daerah Ranau didaftarkan 

dengan "Highland Irrigation Pr-oj ect Team" ataupun dengan 

Pertubuhan Peladang. Badan ini.akan membahagikan keseluruhan 

kebun sayur-sayuran kepada beberapa zon. 

ditimbangkan unt~k daer~h Ranau adalah :-

Zon-zan yang boleh 

Zon {:.1 

Zan B 

Zon C 

Zon D 

Kaw~san Kundasang yang dibek~lkan air 

oleh Highland Irrig~ticn Project. 

Kawasan Kundasang di luar 

Highland Irrigation Project. 

Kawasan Bundu Tuhan. 

Kawasan Ranau CPekan). 

Di ba~.,ah sistem "zoning" ini pena.nam.s.n sayur-sayuran yan•;;:i 

tertent.u akan digalakkan mengikut kesesuaian tanah 

permintaan yang ditaksirkan. Pekebun-pekebun juga 

dan 

akan 

dinasihatkan untuk menanam sekurang-kurangnya empat jenis 

sayur untuk mengurangkan risiko tjari kemusnahan tanaman akibat 

serangan serangga, banjir ataupun hujan. 
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Dengan sistem ini cara pemasaran juga boleh diperbaiki. 

tiap-tiap zon beberapa pusat atau tempat mengumpul boleh 

c:lisediakan. Pembersihan~ pembungkusan dan pengangkutan dari 

kebun ke tempat pengumpul akan menjadi tanggungjawab pekebun. 

Walau bagaimanapun ramai pekebun kecil mungkin akan menghadapi 

masalah untuk mengangkut h~sil mereka dari kebun ke tempat 

pengumpulan oleh kerana kebanyakan dari mereka tidak mempunyai 

kenderaan .. Masalah ini boleh diatasi jika pertubuhan Peladang 

men•;;iambi 1 tanggungjawab untuk mengangkut hasil pekebun-

pekebun. Cara yang lain untuk mengatasi masalah ini adalah 

melalui lantikan seorang pekebun yang mempunyai kenderaan 

untuk bertindak sebagai ejen pengangkutan bagi 

pengeluaran tertentu. Ejen j_ ni akan dibayar ·sewa bagi 

kendera~'l.n n Setelah hasil sampai ke pusat pengumpulan beberapa 

cara boleh digunakan untuk memasarkannya. 

(i) FAMA atau Petubuhan Peladang boleh menentukan 

harga yang berpatutan bagi jenis-jenis sayur 

tertentu mengikut kualiti Pekebun 

selepas itu boleh menjual hasil mereka secara 

terus ataupun melalui FAMA/Petubuhan Peladang 

kepada pemborong. Petububuhan Peladang boleh 

dibayar komisyen untuk membiayai kqs perbelanjaan 

mer·eka. 

·atau 

. - I 
-------------· ___________ J 
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(ii) FAMA/Petubuhan Peladang boleh membeli sernu~ hasil 

pekebun-pekebun dan mereka boleh menjual 

pemborong-pemborong ataupun rnengan~kut 

kepada 

sayur-

sayuran ke bandar-bandar utama diseluruh Sabah 

seperti diamalkan oleh SAMA dahulu. 

Diantara dua cara yang dicadangkan, cara yang pertama adalah 

lebih praktikal 6leh kerana cara ini ak~n melicinkan sistem 

yang wujud sekarang. Dengan cara ini penyertaan dari sektor 

kerajaan adalah minimum dan sektor sw~sta ataupun pernborong 

sed i a mempLtnyai pasaran yang tertentu masih boleh 

meneruskan kegiatan mereka tanpa sebarang halangan. Dengan 

cara ini juga tidaklah perlu bagi pembcrong pergi dari satu 

kebun ke satu kebun untuk mendapatkan bekalah dan pekebun 

tidak perlu bimbang tentang harga yang ditawarkan 

pemborong. 

oleh 

5.10.2. 

Pada masa ini 

sel uruh Ne·~Jeri 

kawasan yang mengeluarkan sayur dataran di 

Sabah adalah terhad kepada daerah Ranau. 

Terlalu bergantung kepada satu kawasan memberi kesa.n yan•;;:i 

buruk seperti kekurangan pengeluaran semasa cuaca tidak baik. 

Oleh yang demikian adal~h dicadangkan bahawa satu kawa~an di 

Selatan Sabah iaitu di daerah Tenom dibuka. untuk tanaman 

sayur-sayuran dataran. Dengan ini pengeluaran sayur-sayuran 

_ _J 
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akan lebih terjamin dan harga sayur-sayuran tidak-akan terlalu 

kerap turun naik. Juga dari daerah Tenom adalah lebih mudah 

untuk membekal sayur-sayuran ke Labuan, Brunei dan Juga ke 

Tawau pada masa hadapan. Walau bagaimanapun penanaman sayur-

sayuran di Kundasang dan tempat-tempat lain seharusnya tidak 

boleh terlalu luas. Ini adalah kerana permintaan untuk sayur­

sayuran dataran adalah terhad kepada beberapa ~uah band~r-

bandar Sabah, Labuan, Brunei dan Sarawak. 

Permintaan mungkin akan bertambah Jika sayur-sayuran dapat 

di proses. Namun begit0 adalah dicadangka~ bahawa peluang 

untuk menambahkan kawasan tanaman sayur-sayurari di Kundasan•;:;i 

khususnya perlu dihadkan dan dibuka k~pada pekebun-pekebun 

kecil/sederhana yang saiz kebun mereka kini tl.dak membt~ri 

hasil optima. Juga dicadangkan agar anak-anak pekebun diberi 

k~utamaa~ untuk membuka tanah baru supaya mereka mendapat 

peluang pekerjaan di kawasan ibu bapa mereka. 

5.10.:3. 

Men•;;iikut· "Impact StLtdy On The Kundasan•;:i Ir-ri•;iation Scheme" 

sepert.i di Lampiran II terdapat. 190 orang pekeb0n di kawas~n 

Kundasang mendapat kemudahan taliair dari skim ini. Laporan 

juga menentukan beberapa kemajuan yang dicapai dengan adanya 

-:;k1m ini. Misalnya keluasan tanah yang di0sahakan selepas 

adalBh taliair t.elah bertambah lebih 100 peratus. 

berat hasil juga terdapat perbezaan yang ketara. 

Dari 

Pendap.:i.tan 
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pekebun-pekebun yang terlibat dalam skim ini adalah lebih 

iaitu pendapatan telah bertambah pada puratanya $199 

ataupun lebih kurang 100 peratus. Oleh kerana faedah yang 

diperolE-~hi adalah begitu baik dicadangkan bahawa kemudahan 

taliair juga dibekalkan kepada lain-lain pekebun di ka1>,1asan 

Walau bagaimanapun, adalah dicadangkan bahawa kos 

untuk memasang paip ke kebun iaitu $4,000 yang pada masa ini 

dikenakan kepada pekebun perlu dikurangkan untuk membolehkan 

lebih ramai pekebun-pekebun yang miskin menyertai dan mendapat 

faedah dari skim ini. 

5. :LO. 4. 

F'a.da masa in i terdapat hanya dua badan iaitu Korporasi 

Pembangunan Desa dan Pertubuhan Peladang Kundasang 

memba.ntu pekebun khususnya dalam usaha penanaman sayur­

Setakat ini bantuan adalah terhad kepada pembekalan 

ait"" de:i.n pembekalan "input" misalnya. baj.::1. d21n r-.:::i.cun seranq•;ia. 

Bagi meninggikan produktiviti pekebun, bantuan-bantuan seperti 

berikut adalah dicadangkan ~-

( i) Jabatan Pertanian 

tunjuk ajar atas amalan penanaman, 

penggunaan baja, penyemburan racun seranggan, 

aktiviti pra-pemasaran. 
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(ii) Kelas-kelas dewasa disediakan untuk· membolehkan 

pekebun-pekebun · me~baca perkara berkaitan dengan 

.Pertanian se~erti car~ penanaman, pembungk8~an, 

~e~beri greci dan lain-lain perkara berkaitan 

dengan sayur-sayuran. 

(iii) MenJalankan penyeliciikan ke atas sayur Jenis baru 

di man a· pekebun boleh di.•;:;ial akkan untuk 

menanamnya. 

(iv) MenJalankan· "Market Intelli•;ience Survey" supaya 

pekeb\_tn dapat menanam Jeni S sayur _':t•an•;:;J mempLtnyai 

permintaan yang baik •. 

( v) Menyelaraskan Pet-tan i an untuk 

mendapat modal supaya dapat menihggikan taraf 

"inp~t' dal~m kebun._ 

Ramai dari pekebun men an am Jeni s sayur yan•;:;i sama dari musi m ke 

ffiLV5i ffi. Cara yang diamalkan ini mengurangkan kandungan zat 

dalam tanah dan menambahkan serangan serangga dan penyakit-

penyaki t • · 01 eh yan•;:;i demi ki.an di cadan•;:;ikan bahawa amal an 11 Cr-6p 

Rotati or;i '.' perl L.1 dig~l~kkan untuk 

mengelakkan· masalah tersebut. · Adalah didapati . .Jw;ia bahawa 

. I 
I 
I 
I 

__ _J 
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semasa mernbuc1t "Cr-op Rotation" hasil adalah lebih baik jika 

jenis sayur dari jenis daun diikuti dengan jenis ak~r- atau 

jenis buah dan bukan dar-i jenis yang sama. Misalnya. "Cr-op 

F:::otati on 11 seper-t i sawi pahi t - tomato kailan aspar-a•;ius 

adalah digalakkan~ 

5.1.0.6. 

Tar-af jalan-jalan r-aya khususny~ jalan r-aya dar-i K~ndasang ~~ 

Bandar--bandar- Pantai Timur- dicadang cepat ditingkatkan untuk 

membolehkan pembor-ong mahupun pekebun rnengh~ntar sayur-sayur-an 

kepada pengguna dengan ce~at. Bukan sah~ja pengguna akan 

mendapat sayur-~sayur-an yang lebih baik bahkan juga kos 

pengangkutan akan tur-un dan pengguna boleh membeli sayur-

dengan harga lebih r-en~ah. 

5.10.7. 

Mengikut kajian i•impr-ovement Of Far-m To Market Tr-arispor-t 

Ser-vie~~ St~dY'' oleh Southeast Asian .Agency For- Region~l 

Tr-anspor-t And Communication De~elapment, kemudahan 11 Coldr-6clm 11 

untuk menyimpan sayur--sayur-an di Sabah tidaklah cukup. 

Pada masa ini ter-dapat-hanya Kor-por-asi Pembangunan Desa Cold 

Storage .Complex bagi tujuan ini di Inanam. Mengikut kajian 

dengan kekurangan kemadah~n ini, pekebun mahupun para peniaga 

tidak da~at menyimpan sayur--sayur-an mer-eka untuk masa yang 
I 
I 
I 
I 
I 

· _____ J 
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lama dan. ini menjejaskan simpanan dan pemasaran bahan ini. 

Kajian · tersebut juga berpendapat bahawa ad an ya 

kemudahan "Coldroom" di Kuc:hin•;i, Miri dan .Bandar f3eri Beri·~~awan 

pengeksportan sayu~-sayuran ke 'tempat-tempat ini tidak akan 

menjadi masalah. Wal.au bagaimanapun~ sebelum aktiviti ini 

boleh dipergiatkan adalah dic:adangkan kemudahan 11 Cold1~oom" 

cukup jµga disediakan di Kata Kinabalu untuk menentu~an 

kuantiti mutu dan kesegaran sayur yang ingin dieksport. 

Kemudahan i rd. akan juga berfaedah kepada kilang yang akan 

memproses sayur-sayuran seperti di ranc:a~gkan oleh kerajaan. 

Kemudahan 11 c:ol dr·aom" Kundasang bukan 
. ' 

sahaja untuk menentukan pembekalan sayur bahkan juga untuk 

mengelakkan naik turun harga sayur dataran~ 

Disamping itu seperti yang dititikberatkan oleh Timbalan 

Menteri Pertanian Y.B. Enc:ik Alex Lee pada 7 April 1987 adalah 

juga dic:adangkan Trak-trak "Refri •;;:ierated' di •;;:iunakan untuk 

mengangkut sayur-sayur khususn~a ke tempat-temp~t jauh untuk 

mengelak .kerosakan. M~ngikut beliau terdapat ~ehingga 40 

peratus daripada sayur yang diangkut dari Semenanjung rcsak 

bila sampai tempat pemasaran di Singapura. Keadaan yang sama 

berlaku kepada sayur-sayur yang diangkut dari Ranau ke Pantai 

Timur oleh kerana lori tan pa kemudahci.n • F~ef r i gerated' 

digunakan pad a masa i ni • P1dalah jw;;1a di c:adan•;ikan _l:Jahawa Trak-

trak "Refrigerated' dengan tonnage capacity lebih dari 3 ton 

digunakan untuk mengangkut sayur ke tempat-temp~t jauh oleh 
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kerana faktor ini mempunyai implikasi kos pengangkutan dan 

akhirnya harga penjualan kepada pengguna. 

5.1.0.B. 

Setakat ini sayur-sayuran yang dikeluarkan dari Kundasang 

mempuny~i permintaan yang terhad iaitu hanya dari bandar-

bandar utama di Negeri Sabah dan pengeksportan kecil ke 

Labuan~ Brunei dan Sarawak. Permintaan bagi sayur tanah 

tinggi akan juga ditambah lagi dengan adanya kilang memproses 

sayur-sayur seperti dirancangkan oleh kerajaan. Disamping itu 

adalah juga dicadangkan bahawa semua jenis sayur-sayuran yang 

"frozen" Clan proses dari J.uar khususnya jenis yanq ditanam di 

Sabah dibatalkan dari masuk ke negeri Sabah. Dengan ini bukan 

sahaja permintaan untuk sayur tempatan akan naik.bahkan juga 

peluang pekerjaan di kebun sayur mahupun kilang · ~ayur akan 

ber·tambah. 

I 

__ _J 
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MONTHLY VEGETABLE PRICE/KATI SURVEY FOR THE YEAR 1985 

I 
VEGETABLES JANUARY FEBRUARY HAR CH APRIL 

Farm Kun K.k Farm Kun K.K Farm Kun K.K Farm Kun 

Hkt Hkt Mitt Hkt Hkt Hitt Hkt 

CABBAGE 0.51 o.83 1.20 0.38 o. 73 1.10 0.25 0.60 1.00 0.60 0.80 

PETCHAI o.75 1.10 1.40 0 • .56 o.92 1.30 0.30 0.6.5 1.20 0.6.5 0.90 

CAULIFLOWER 3.16 3.60 3.63 2 • .57 3.3.5 4.00 2.00 2 • .50 3.60 2.2.5 2.7.5 

POH CHOI 1.97 2.50 2.80 1.80 2 • .50 2.80 1.2.5 2.00 2 • .50 1.90 2.15 

LETTUCE 1.2.5 1.84 1.88 1.14 1..52 1.85 0.50 1.00 1.60 0 • .55 1.00 

BROCOLLI 2.44 3.19 4.00 2 • .51 3.00 3.88 1.60 2.20 3.30 1,80 2 • .50 

CELERY 1.94 2.76 3 • .50 2.10 2.41 3.00 1..50 2.00 2.80 1 • .50 2.00 

,.. ONION 0.74 0.99 1.20 0.73 0.99 1.1.5 0.80 1.00 1.20 o. 70 1.00 

TOMATOES 0.74 1.09 1.33 0.8.5 1.10 1.38 0.80 1.00 1.50 0 • .55 1.00 

CAPSICUM 2.04 2.64 3.00 2.09 2.32 2.90 2.00 2 . .50 2.80 2.00 2.30 

• 
LO BAK 0.42 0.78 1.05 0.34 0.73 1.00 0.30 0.60 o.9.5 0.40 0.60 

CARROT 1.26 1. 76 2.00 1.17 1.88 2.00 1..50 2.00 1.80 1.50 2.00 

BEETROOT 1.07 1.58 1. 73 1.09 1 • .50 1. 78 1.00 1.20 1..50 0.80 1.50 

FRENCH BEAN o.76 1.19 1.1.5 0.72 0.9.5 1.0.5 0.10 1.00 1.00 0.60 0.90 

... 
\ 1.43 

•. 
POTATOES o. 73 1.50 0.80 1.40 1.43 0.80 1.40 1..50 o·.80 1.50 

' -
KAI CHOI o.99 1.38 1.68 o.63 ·o":69 1.48 0 • .50 1.00 1..50 o. 70 1.00 

S. HINYAK 1.44 2.00 
··, 

2.00 1.14 2.00 2.00 1.00 1. 70 2.00 0.80 1.50 

. ./ 
TONG HOU 1.97 2.50 2.80 1.84 2.50 . ~. 2.80 2.00 2.80 2.80 1.80 2.60 

SWEET PEAS 3.50 J.95 .5.00 3 • .50 3.92 4 • .50 3.50 4.00 6.40 2.50 J.00 

CHILLI 1..57 2.0.5 2.2.5 1.42 2.00 2.38 1.50 2.00 2.00 1..50 2.00 

ASPARAGUS - - - - - - - - - - -

·r 

. '-.'I 11 

HAY JUNE 

K.K Farm Kun K.K Farm Kun 

Mkt .Hkt Hkt Kkt 

1.00 0.45 0.70 1.10 1.30 1.80 

1.10 0.80 1.00 1.1.S 1.2.5 1.6.5 

3.50 2.00 2 • .50 3.2.5 3.00 3 • .50 

2 •. 50 1.90 1.50 2 • .50. ' 2-'lO > 2.65 

1.00 1.00 2.00 1.50 1.10 2.00 

3.00 1..50 2.00 2.80 '2.80 3.00 

2.00 1.90 2.00 2 • .50 2 • .50 3.00 

1.20 0.80 .1.00 1.20 0.80 1.00 

1.10 0.55 0.90 1.20 0.85 1..50 

2.80 1 • .50 1.90 2 • .50 2.00 2.50 

1.00 0 • .50 o.·80 1.00 0.70 0.80 

' 2.00 1.00 1.50 1.50 1.50 2.00 

1.20 0.80 1.30 1 • .50 1.30 1.80 

1.00 0.80 1..50 1.40 1.00 1.50 

1.40 o. 75 1.50 1 • .50 0.80 1.50 

1..50 1.00 1.40 1.50 1.00 1.50 

2.00 1.20 2.00 2.00 1.60 2.35 

1.80 1.80 2.2.5 i . .50 2.00 2.50 

4.00 J.50 3.50 4,00 J.2.5 3. 75 

2.00 1.50 2.00 3.7.5 1..50 2.00 

- 8.00 12.00 12.00 .. 8.00 12.00 

'-'· \ 

.. 
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Hitt 
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~-

MJVE>UIDl 

Paca X'lm 
Xkt 

0.56 

0.69, 

3.06 

1.79 

o.a. 

2.60 

1.48 

0.75 

0.57 

1.76 

0.42 

i.•1 

1.10 

3.33 

o.se 

o.eo 

0.78 

1.53 

1.30 

1.63 

0.98 

1.01 

3.09 

2.12 

1.19 

2.80 

1.71 

1.00 

o.ea 

2.06 

0.10 

1.98 

1. 72 

3.75 

1.03 

1.32 

1.12 

1.86 

1.89 

2.so 

Lii: 

1.35 

1.55 

4.00 

2.eo 

1.65 

4.00 

2.13 

1.45 

1.05 

2.63 

o.as 

1.80 

1.73 

4.63 

1.28 

1.50 

1.43 

2.00 

2.00 

2.80 

118Ca 

0.33 

0.46 

2.88 

1.60 

0.93 

2.74 

1.34 

o.eo 

0.68 

1.83 

0.26 

1.43 

1.23 

3.50 

0.64 

.o.ao 

o • .a 

1.so 

1-19 

1.79 

DECDlBER 

Xun 
KJct 

0.59 

0.68 

l.38 

2.44 

1.34 

3.20 

2.19 

0.99 

o.e5 

2.13 

·o.52 

1.94 

1.49 

3.90 

0.97 

1.27 

0.90 

1.98 

2.13 

2.50 

LX 

0.84 

1.14 

;3-90 

2.88 

1.50 

4.00 

3.00 

1.20 

1.36 

2.80 

1.12 

1.8') 

1.92 

4.90 

1.36 

1.so 

1.20 

2.30 

2.00 

2.00 

XEAaLX .. ~ li'JUa: 

lfaca 

o.73 

0.74 

3.16 

1.87 ... 
o.93 

2.67, 

1.28 

o.76 

0.80 

2.02 

0.49 

1.'.IB• 

1.17 

3.53 

o.eo 

0.89 

o.74 

1.61 

1.67 

1.61 

ltlD 
Kkt 

1.10 

1.1• 

3.96 

2.40 

1.37 

3.20 

1.83 

1.02 

1.16 

·i.52 

o.e1 

1.80 

1.64 

4.24 

1.22 

1.38 

1.22 

1-99 

1.99 

2.10 

lUt 

1.35 

1..46 

4.33· 

2.96 

1.6' 

4.22 

2.49 

1..27 

1.56 

2.93 

1.09 

2.02 

1.87 

4.94 

1.30 

1.51 

1.50 

2.49 

2.72 

2.3" 
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JULY 

Kun 

Hitt 

1.30 

1.60 

3.50 

2.40 

2.10 

3.oo 

2.00 

. 1.00 

1.20 

2.3o 

0.75 

2.00 

1.00 

1.30 

1.5o 

0.50 

2.00 

J.4o 

2.00 

12.00 

l: 

:l.80 

13.40 

i 
:2.50 

I 
'1.90 

:3.00 

·2 • .50 
i 
~.-20 

1.60 

2.4.5 

'• 
1.00 

i.90 

1.30 

1.20 

1.40 

2.50 

4.00 

2·.00 

i3'.00 

\ 

" 

: ' 

AUGUST 
I, 
,Farm 

l_i 

V 0.60 ,. 

";a.so , .. 
; ·2.00 
!s 
! .1.90 

i 'i.30 .. 

-.. '. -. .: 

' ': o.so . 
.. 

0.10 

::0.50 

~ 1.50 

0.70 

0.60 

;·o.so 
I'• 

't.00 

:' l.20 

'1.90 

i 3.00 
: 
'1.20 

' '9.00 
! 
i 

Kun 

Hitt 

o.95 

1.20 

2.50 

2.50 

1.so 

2.50 

2.00 

1.00 

1.00 

2.30 

o.so 

2.00 

1.00 

1.00 

1.50 

1.50 

2.00 

2.50 

3.50 

1.so 

11.00 

K.K 

Hitt 

1.20 

1.40 

3.00 

2.60 

1.50 

2.70 

2.00 

1.20 

1.40 

2.50 

1.00 

2.00 

1.50 

1.00 

1.40 

1.50 

2.00 

2.50 

4.00 

2.00 

12.00 

MONTHLY VEGETABLE PRICE/KATI SURVEY FOR THE YEAR 19S5 

Farm 

o.55 

1.00 

2.00 

1.90 

1.00 

2.00 

1.20 

0.60 

o.5o 

2.00 

0.60 

1.50 

0.90 

0.80 

a.so 
·• 

SEPTEMBER 

Kun 

Hitt 

0.90 

1.20 

2.50 

2.50 

1. 75 

2.50 

2.00 

1.00 

o.so 

2.50 

o.so 

2.00 

1.20 

1.50 

1.50 

1.20 1. 75 

1.20 1. 75 

1. 70 

2.90 3.50 

1.50 2.00 

7.00 10.00 

K.K 

Hitt 

1.10 

1. 70 

2.90 

2.50 

1.50 

2.50 

1.10 

1.00 

2.50 

1.40 

1.SO 

1.50 

1.50 

1.40 

1.50 

1.90 

2.50 

4.00 

1.90 

12.00 

Farm 

0.55 

a.so 

2.50 

1.so 

0.60 

2.50 

1.40 

0.50 

0.55 

2.10 

0.70 

1.50 

LOO 

0.50 

o.so 

0.90 

a.so 

1.so 

2.70 

1.50 

6.50 

OCTOBER 

Kun 

HJ(c 

o.so 

1.10 

3.00 

2.50 

1.00 

3.00 

,2.00 

·1.00 

1.00 

2.75 

o.s5 

2.00 

1.00 

1.00 

1.40 

1.50 

Z.50 

).50 

2.00 

s.oo 

It.It 

Hitt 

1.00 

1.40 

3.50 

2.50 

1.50 

3.30 

2.00 

1.00 

1.00 

3.00 

o.90 

2.00 

1.50 

1.00 

1.00 

1.40 

1.50 

2.70 

4.00 

2.00 

s.oo 

Farm 

o.55 

0.60 

2.20 

1.SO 

a.so 

2.00 

1.so 

o.55 

o.5o 

2.00 

o.3o 

1.40 

1.10 

0.60 

a.so 

0.65 

1.30 

1.70 

2.50 

1.50 

6.00 

... 

HOV EMBER 

Kun 

o.so 

0.90 

3.70 

;z.50 

1.00 

2.50 

2.20 

1.00 

o.so 

2.50 

0.60 

2.00 

1.50 

1.00 

1.50 

1.30 

2. ;)() 

2.50 

l.30 

2.30 

s.oo 

K.K 

Hitt 

0.90 

1.00 

3.20 

2.50 

1.10 

2.60 

2.50 

o.so 

o.so. 

2.55 

0.70 

1.so 

1.60 

1.30 

1.10 

1.00 

1.so 

2.40 

3.50 

2.10 

9.oo· 

DI SEMBER 

Fara Kun K.K 

Hitt Hitt 

0.40 .0.70 o.so 

0.50 0.90 1.20 

2.So 3.50" 4.00 

1.90 2.50 3.00 

0.70 1.50 1.so 

2.40 3.00 3.30 

2.30 2.so 3.30 

0.50 1.00 1.30 

0.60 0.90 1.30 

2.00 2.50 3.10 

0.25 0.50 a.so 

1.00 2.00 2.50 

1.10 1. 50 2.00 

o. 70 1.00 1.SO 

o.so 1.50 2.10 

0.50 0.90 1.40 

1.50 2.00 2.60 

1.90 2.50 3.00 

3.00 3.50 4.20 

1.50 2.00 2.so 

s.oo 10.00 12.00 

AVERAGE 

Fara Kun K.K 

Hitt Hitt 

o.5s o.91 1.15 

0.70 1.09 1.40 

2.45 3.0S 3.46 

1.S3 2.35 2.64 

0.95 1.54 1.59 

2.16 2.70 3.12 

1.SO 2.10 2.so 

0.65 • 1.00 

0.63 1.02 1.26 

1.92 2.42 2. 77 

0.45 0.72 1.00 

1.36 1.93 2.os 

o.97 1.36 1.53 

0.74 1.15 1.22 

0.79 1.44 1.44 

O.S4 1.2S 1.43 

1.22 1.90 2.01 

1.s5 2.51 2.61 

3.05 3.57 4.30 

1.47 2.01 2.27 

7.81 10,40 !1.30 
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IMF'AC'J' S'PUDY ON fJ'llE KUNDAS/\NC HJGl!LAND IrlHJGf\.'1'10N :~1:11E:MI!: 

Bf\CKUIWl~N D 

The Kuridasang; Highland Irrig-dtion Scheme is an i r-riga l.iclll 1•1'<J.iL~C L L,· ,. • i l.·1 

fed utilising the pipe borne Hpl'inkler syH tern. Jn 1976, LllL! fo1·1111·1· 1 '111··1 

Minister of Sa bah and Chai rn1an of KPD Da tuk !!arr i ~, Mu!Hl. '.~al I Ld 1
1 

'" · • I 1. · i 11 · ·. 

tl1e i.;otential of the Kunda.sang valley f'ur !JighL.1.11d VL:,.~c1.:L1,\1.! 11·ud1: 0 ·l 1··•: 

Uif'CClL:d the Valley to be irrigaleJ ~;(, tJiat CT'O!J j.Jl'Ud\Jl;[L••!i 1:111irl i• 

['(~[tulal.uu tr"J g-uai·antce the rarme1·s a [;table a11J l1jghl:1· 1,,v•·I •ii' i11···1,. 11• 

line with Ll1e New Eccnumic Policy and at the f;urnL~ ti1111" L1]L.l.•:1· 'ltt;LI i 1. , , ... J,,,"' 
at rea::onable prices could benefit Lhe cnn:Jumer:j Luu. C1.J11::ln1•:L.i"11 ··:· 11,,· 

i rTiga Lion w11rk::i cormr1enced in May 1 ()'(9 and b,y J\111!:u:j L 19;~_) ;L :: 1di:: l :u: J, 1 , 1 

1ior·Lio11 uf the works was completeu. Heliculalio11 pipt!:; 11•1:1·1; ·laid··:· 1 ·::• 

a~> l-'o::;:;jlJle to the farmers lot8 anJ to which thr:; ir1f'.:·trn1 1•i1"::: ,,,il.11 :· 11 i1°: 1.,1·:: 

v-:er·e C<JllnectL:J. 'l'he ~)abah Bank Bl1d. thr1Jugh KfD, fi11a11t>:tl 1,.,,,.111:.: l·.• ::,1·1•1· 1·:: 

to imot.all the sprinkler system. l\.pproxirnal.ely 3)0 far·11,._:1·:; b'i Llt a I 10 1.1 I 

laml ar·ea of 1000 al'reB were to lienefil with the i111ple111er1l.:di.i111 cif' 1.1,, 

irhgalion Gcheme. f\.S of 17th April ·191J5, 190 ran11en; v-il.11 :.l.li iJ.t'r;:.1. f 

250 acres hall stood to gain from the irrigation facilitie~;. ] n ,J 11 l.'i' I</;:', 

a unit caJled the Kundal:lang Highland Vegetable Cultivalion l'r·o;jecL ;1:1.:: 

established at Kundaaang 1 and its acti vi ti es financed tlJJ·ciu1_•,!J KPD. '1'111: 

majn firnction of this body was the effective managemenl. uf Ll1C) it'l'i,":11 i·
1
11 

works anu to take a more active and dyna.rnic role in agr·i·.:11ll.111·a.I. (;xl1:r:::i1 111 

duties so that the participants hi the scheme reap tire 111;,1_x:i11111111 bc11t·l'i L i '' 

'Lhe latest l:lcientfic approach anu teclrniqueu in modern u,·~TLt:uJ Lw·e. '1'111: 

considerable sum of money inves teJ in the i1Ti ga ti.on 11.y~; L•!111 u.1r1our1Li11,". l •' 

~7_'.2 _n_li)Jion, warranted a closer and persiutent oupel'vi~;ior1 oj' Ll1c' 

farnrer:.:; by this body. At the same time 205 ho1wes in Le1r.lial11'<.trmai, 

Dumµiring, Sinisian and Kanluan are already using treu.ted water f1·01n 

the project for domes tic purpos eo. 

/ ') . . . ' 
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ODJEC'I'IVES -------

The long term objectives of the irrigation scheme are as fo 1 lmm :-

a) To improve the economic and social well being of the far·111(?1·:; in Llie 

Kundasang valley in line with the New Economic Policy . 

b) 

........ 

'l'o innovate aru..l disseminate modern highlanJ vegelalJlu 

tuclmiquct:> to the participants in the project. 

c) Cr·eaiion of employment opportunities in the vicinity. 

I'; 1.1 ·111 i ll" 
'·' 

d) 'J'o provide water supply for domes ti o purposes in K11ruI1u: 1t111 ~· L nw ll: ;I i1 p 

(including shops, restaurants,·hotels, ochoo1s) and fann !1r1rn1el11•l<l:1 

in anu around Kurulasang. 

e) 'J'q :-:iLuhlise Lho pdco of vegoiablt1u lhrough lhe ,Y8::tr·t1. 

f) 'l'o reU.uce depenilenoe on imported vegetables and a suvi.111•::: i.u 1" 1 wc~.i1:n 

exchange for the State. 

CDNLlUCT OP 81I'UDY ----------· ··--· 

'l'he purpose of thio study is , 1Jo. find out the socio-econrnni r· .i 1npac t ;llld 

Lho uf'fect of the irrigation project. 

a) The impact study covers 25% of the participants in tilt? !'11111·:: 1>1 1.>C:!·::; 

totalling 199 lots. Of this 50 lots were selected al r·aiuJr,111 f'or· l11e 

nurvey as intlicated in the table below:-

BWCK NO OF lD'I'S LOTS FDH IMPJ\C'I' SUllV l·:·t c<f 
1" 

A 45 11 2') 

B 52 13 :·!·1-, 

c 48 12 ,-JI, 
< I 

D 54 14 · 1r . , . 
.. 

.J 

. - .. ·' . . . · .. ! 
TOTAL 199 50 . _ ;·.i; . .. " . 1 

============;;=========================::~=======~:===:::.~:::~;:;:~~ 
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b) The survey was r,onducted with the assistance of the field cfficer3 

of the Kundasang Highlar.d Veget.able Cultivation Project. 

c) Officers from the KFD Plar.nin; :i.Ld ~valuation Division visited 

the irrigation scheme area. 

SlJRVE. Y/FINDINGS 

(i) Household Survey 

The findingr: on the households chosen for the st•rvey is as follovt.3 :-

I 
, 

NO. OF HOUSEHOLDS MARITAL STSTUS 
BWCK I SllRVEYE:C MAHRIED SINGLE DEPENDENTS 

l , 

I A 11 11 40 

B 13 13 39 
' c 12 12 57 

D 14 13 1 50 

J sc 49 1 186 
=========-===.=:=================~========~==========-======-=-===== 

Indicative that an averag-e of j. 7 dependents per household is the 

responsibility of the landowner. Ger.erally the dependents are 

chi lclren, who are school goers er infants of the households. 

Only one farmer is a bachelor in the st1rvey. 

(ii ) Lot A re::i. '.) m"1ey 

... /4 

. -· ··' 

·: ·-'· 

. ;· ... 

... ~ ··~ .. ~ . 
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As shor.11 in the above table, the size of the lots under the study 

survey ranges from 1.49 acres to 8.4 acres. Coincidentally both 

the srr:allest and largest lots are in Block C. In the 50 lots that 

are covered in the impact study survey, the average size of the lots 

is J.69 acres. Majority of the lots are still m1der land application, 

pending isst;.e of land title. Those issued are under Native 'l'itle. 

(iii) Cropped Area Survey 

AVEflAGE SI:?.E. CF CROPPED AREA l NO. OF LO'P-...i BEFOflE (AClffS) AF'T'ER 

BLOCK SURVEYED I rnRIGA'rlON { rnR lGA'l'ION DIFFEREKCE 

- ._ ._.L 

A 11 1. 1 I 2.6 I 1. 5 

B 13 0.9 2. 1 I 1. 2 

c 12 1 . 2 3. 1 l 1. 9 

D 14 0.7 1. 7 1. 0 

The table indicates that in all the 4 blocks, there \\as increase in 

cropped acreage with the imple~entation of the irrigation scheme. In 

Elock A it was an average increase in crOp area of 1.5 acre while 1.2 

acres, 1.9 acres and 1 acre for Block B, C and D respectively. Block 

C has the most significar,t increase in cropped area after the 

implementation of the scheme. 

(i·1) Production Survey 

BLOCK A -

~-~--~~-~-~~-~ 

I CfiC'f' ii BEF'OR(E rnnJG{\TIOr I AFTER HiRIGA'I'JOK r 
I ---· __ PI~K_U_L~---__ ___,l ____ (_P_I .~~_K_l_L_''J_) __ -+-, 

I Catba£e ·. ~::,c . -

1

, 

Tomatoes · 8Ci . j 120 

i ~~· I ·· Petchai 

Cauliflower 

l E roe o 11 i ·;. . 1 C I 
I. Capsicum 1 LJC · ·1, 

Ji'. - Be.an .. I .9 · . , /: 

...... .,, 
" 

45 

:so 
. 30 

cc 
20 

c.o '-L~bak-.----~j·_-___ J_'·o_ ·. I ..,..._ ______________________ _ 





BLOCK B 

CROP ~-BEFORE IRRJGATIOI~ 
I 

Cabbage 50 
Petchai 30 

Torr.a toes 50 
Lettuce 20 

Caul if lower 15 
F. Bean 

Carrot 

Chilli 

AsparaguB 

'·. 

·-....... : 

·-. 

I 
I 
j 

AFTIB JRRIGATION 

90 

90 
30 

30 

25 

.. . /6 

·,, 





L 

BLOCK C 

I CRGF BE:FCRE IP.RIG/l.Tlotf AF'I'EI? rnR IGATION 
(PICKUlS) ( PICK1JLS) 

Cabbage 40 110 

Torr.a toes 20 90 

Lobak 10 70 

Petchai 30 eo 
Caul i fl O\\er 15 45 
Brocolli 30 

F. Bean 5 25 

Chilly 3 16 

Carrot 50 

Lettuce 10 30 

Cap:; icum 40 

BLOCK D 

GROF BEFCnE IRRIGATION AF'l'ER rnn IGA'I'IOK 

Tomato 40 100 

Cabbage 40 85 

Petctai 30 50 

Capsicum 5c 90 

Lettuce 15 35 
Sweet Pea 1c JO 

I Celery 15 25 

I Cauliflower 30 50 

I F. Bear:. I" 25 
I 

,I 

I 
t~: L j '.:!1r:i~· 

., 7) I . ' 
I 

To\·:Ghav.' C:-(\ 

I ,/ "J 

I 
Brocclli 50 
Spinach 40 

~ '· -

,·. ... /7 
·< 
_ ...... 



I 
I 
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With an a:.Jsured si;pply of water for the crop:; right through the 

yf;ar, the r:roduction survey of the 4 blocks has indicated a marked 

improvement in the yield cf croµ:;, scmetimes two to three times 

increase in yield of scme cro_µ3, rr:ore significant in Block c. 
Another reason for the encouraging yields is the cropping pattern 

:.:{- whereby the farmer is now able to enjoy 3 crops a year. Another 

significant pointer with the intr·odi..:ction of the irrigation 

scl:err:e is that a more variety of highland vegetables are 

cultivated. 

( v ) Inccme Survey 

.·.• 

Surrmarised as follows en block basis:-

BLOCK A 

NO. OF LOTS AVERAGE INCOMr:7MOi\'TH ($) 

BLOCK SURVEYED DEF'CHE IJmlGATION Afi'TER lf/RIGATION 

A 11 355 '695 

B 13 112 265 

c 

I 
12 225 421 

D 14 204 311 

224 423 

I Average difference in inccme increase 199 
' ' ·====================================:=============================== 
The farmers in all the Blocks !:ad a bet tcr take home inccrne per 

mer.th from their field crops, ~fter the irrir.lemefltation of the 

irrigation scI'..eme. Block A uppearn to have cbtained n:a.ximum 

monetary gain w-i th a difference of $34C'. The average 

increase in the inccrr.e level of the farmers in the survey study 

1-1as f.199/mcr..th. 

j_.' 

~·: . . . .. 
~ . . ': .. 
·~ . 

. .. /B 

~: ·~· .... " ... 

I ~. j 
! . , : 

.1 _· J L.: 
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(vi) Other Asset::; Survey 

c 
D 

======= 

(vii) 

The survey includes household amenities like TV, video, refrigerator 

etc and ve!Jic les which are sumrrarised as follov.s :-

-------------------....---------------------f 
BEFORE IRRIGATIOK AFTER IRRIGATION NO. OF IDTS 

SURVEYE.C 
----+----+---..----~-~-~.--.,-;1----~~ 

RADIO FRJG /TV 1v1mo CAR P-UP L/c RADIO FRIG TV VIIEO CAR P-Up L/c 
----+---~ -----'---+---1--.__--;---r-+--~-t----;--~-+---• 

11 

13 

12 

14 

TOTAL 
============ 

s 1 I s: -
1

3 

1.3 

9 

13 

40 

2 6 5 8 3 2 5 2 

Block A households indicated from the survey that three of thew. owned 

videos, after the irrigation project was introduced while vehicles pick-up's 

for transportion of their produce rose from 2 to 5. There was not 

much 'of a difference in Block B househ•Jld.s, while Block C showed a 

marked increase in TV sets. As for Block D, 12 out of 14 household 

had purchased refrigerators after the implea::entation of the project 

while the nwnber of Pick-Up vehicles rose from two to nine. In 

short, 1-i"ith the implementation of the project, there io a ger:eral 

increase in the Household Assets in the surveyed area. 

'l'ype of Living c:uarters 

'l'he char.ge too l:rot:gllt about cll.ar:ges in the living quarters to a 

rr.oderate extent woode1~ houses gave way to semi wcoden, ccncrete, 

ar,d dct:ble story houst:s, all for a better· standard of living. 

(viii) Access 

TJ:-,e main access .:.r!d feede t' roau;:J v:i thin the scherr.e area were 

ger:eral ly upgraded ar,d maintained by the scheme authorities in 

collaboration with the local Rural District Counc-il_, sc- th~t 

trarisportion of their farrn pr0dur;c_; and eq-i:.ipments wer.e· n0t 

hampered. 

. .'. : .. ;'/-9 · 1 
. 1~ . 

1----.~.·-···----.. ---------·--·- _______._____~::,, 
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(xi) Technoloo~ Tru.n~;fer· 

The Kund.asang Highland Vegetable Cultivation Project extension unit 

has infused modern scientific and agricultural techniql!es to the 

farmers, not to mention the importance of rotational f~·ming, 

terracing and scil conservatior. measures, introduction of new high 

yielding resistant free crop varieties, pest and dise<l.Se control 

tecbniql!es, mcr.itoring the ~arket for the introduction of new 

agric1.:l tural cherr:icals, equ.iprner.ts etc. and maintaining marketing 

intelligence on the tyi:,e of croµ:i to be cultivated with current 

demand. large areas of the farmers idle land have now been 

converted to i;roducti·;e land.· 

(x) Market 

I 

The stablisation of vegetable prices was a note worthy feature and 

to the benefit or the consumers at reasN1able prices as well. A 

corr.para tive market sl.:rvey using the average annual price in 1976 

and 1985 is illustrative of the market trend. 

Comparative Farm Gate Prices C'f Vegetu.bles in Kundasa~ 

TJ:PE: OF VE.GE'l'Al'LJ~S 1970 i----1985 
1-------

1

1

1 

['::,ING AVERAGE ANNUAL PHICE ($/KA'l'~) 
I 

r-----~------t------~~ 

1 
I 

.1 
I 
I 
j 

I 

I- I 
I 

Cabba~_;e 

Ton;a to 

Potato 

Lobak 

Cauliflower 

Lettuce 

Caps ictun 

Peas 

K.:h Choi 

f·ror,c lli 

I 

I 

0.33 I o.5e 
c.56 1 c.G3 

0.28 
1.62 

0.85 
1. o6 

J'·. 14: 

I 
I 
I 

I 
C:. 14 

0.45 
2.45 
0.95 
1. 92 

I I o.4e 
3.05 
0.84 

•• ; •• °>""-~, _'1_.· • 

I 
I 1.77 I 2,16 .I 

----------~-L ___ . ·-..:..:__· _ · l .. I \ 
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Tr,e rr.onthly vegetable rrice for the year 1985 are shown j n Appendix I. 

On the basis of these data in Appendix I the price moven:ent of every 

-vegetable during the whole year is charted, and their mcvement discussed 

briefly below. 'l'he prices are qt:.oted per kati. As we are concerned 

with the inccme of the farmers, after the. implementation of the irrigation 

project, we sltal l ccr.fine to the farm g;ate prices. 

CAP:gAGE Tl;e price cf cabbal!e takes a Jc\,:mJard trer:d fron: January to 

March, scme improven:ent is seen in Apri 1 and the highest price leve 1 

for the year is in June. From July to Decerr.ber the price again takes 

a gradual dcwnward trend. The average _farm-cate price is 0. 58 for 

1985. 

FETCH AI During the months from May to October, the prices were subjected 

to moderate fluctuations, and again Jwie recordeu the highest price level. 

Tte lowest reccrded price of $0.)0 was in March. 

CA llLIFLOhr~H The year started wi tii. a boom and incidentally January 

recorded the highest price for the year with $).16. The average farm 

price was @2.45 1 which was farily stable. 

PGE CEOI Except for March when the price ;;<.LS at its lowest of $1.25, 

the vegetable maintained a fairly ccnstant price, the average farm 

price t.~in:; s1.8J. 

IET'I'l.ICT --- Pr;)m May to '.:;q:terr.bt:r tlie i:;rice was rr:odera te with July rt::ccrding 

1:f:e highest price. Tr,e loh•est price wa:: in March. 

FF'CGOLI I 'l'he average price cf $2.16 was creJi taLle. The year started 

er: a hi5b tor.e touching its r;eak in June anu ther: roi.:nding u1~ the year 

at $2.40. 

C'El ERY .Tr~e ve-getable rw.intained a fair1y stable r:.rice, starting and 

eEuing_ on.a high tone, th0 avt::t·ae;-t~ pric:e being it.1.c'.O. 

ar1d I · 
-~,....( '. . ' ' -. . 

ir1 ~r;e -~_E:cc·n,{11alf of the y.;;ac it ~:,;:i:3 dcwr1 to 5c .. . . ~. 
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TOK.ATOE~ TLe f'ir·::; t three rr:or.tli:.; of the ,yc:ir _wa:J on a i:rorn1s1ng note, 

a.veraging 8C cents, then there \-las a decline for the next two rr.onths, 

it picked. up again to peak U.uring the month of Jul.v followed. by a 

d.ov.11ward trer..d from July to December·. 

CAPSI0JM · M.:i.intained a rca~3 cnably constant price, averaging i 1. 92 for 

the ·year. Tt1e highest reccrcied price wa.::.; f,:~.10 while the lmwst was 

lf.1.sc. 

LOEAK The µice of Lolla.k fluctuated within the r·ange of S0.30 and 

$0. 70 averaging $0.45 for the year. 

CARRC'f 'rhe price of carrot fluctua teu between $1. 00 and S 1. 50 to 

average at $1.36 

BEE'fROC'i' Ttis vegetable maintained a fairly good constant price in 

the first 3 mcnths and last. 3 months of the year. The highest price 

was in June and the lowest in !1.ugt1:3t, averaging $0.97 for the year. 

FRENCH BEAN Fairly erratic fluctuations are observed throughout 

the jear, rounding up the year with an average of $0.74. 

POT NPOES The tuber has rr.ai11Llined a fairly stahle price. Most. of 

the year arat.:nd the price ;es rr.::tfrttained at $0.8C. 

'I'he 1~rice f]uctuat0d and •·!<.rn lov.:er in the early and latter· 

part of the year cut maintain8d a constant price of $1. 00 fur the 

rr.cnths of May to AUb'l.lS t. 

~!'.1INYAK The price kert fluctuating throughout the year, to average 

a:t $1.22. The lowest price •~Cl.S $0.t30 and the highest $1.6C • 

. •. 
"t. • •• / 12 
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TOKG HOL' Tte price fluctuated between $1.70 and $2.00 to average $1.85 

for the year. 

SWEE:I' PEAS The farmers fetched a reasonably g·ood price right through 

the year, averaging $3.05. The first half of the year touched $].50 

for aJl the months excer.t April. 

CHILLI --- The price cf Chilli was fairly stable through the year, with 

ten months rraintaining a constant price cf $1.SC. 

ASPARAGUS The farm gate prices are onJy available from May. Tte 

highest recorded price was s10.oo in July and the lowE:st of $6.00 in 

Ncver;.ber·. 

CONCLUSION 

The various studies ccnduted especially on the production and inccme 

level among the participants of the irri£atior! scheme has revealed there 

has been a general increase ir1 acreage planting, more varieties of croP3 

introduced and higher yields prod~ced resulting in increased production 

and a higher standard of living for the local farmers and provide a 

cm~stant supply and stable price for the ccnsume.r<..:J. The l:uge invest.nent 

oi: this sr.perior ai:d sophisticated systc:r. of ir-rigatior. is beginning to 

l:ear fruit, not only in the agTici.:.ltural sector but also in the domestic 

field in Kundasarjg tov.:n.s hip ar:d neighbouring karq::-onf~. For the first time 

the people in Kundasang are being privided purified ~ater supply for home 

ccr:si;.mptior. and the req1:est from kampoi~g.3 continue to pour in. On the 

social aspect as seen by the increase in household arr.enities and vehicles 

owned, not to mention better standard living qi.:.arters, has added meaningful 

effect to the aims and objectives of this project. 

'•·.- '., . 
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:\Q\ffHLY VEC.C T,-\BL.E ffi l CE /r<.-\ Tl SLR VEY ~ TKE YE.~ 1985 
... -----------------------------------------------------

~)3Jt: G.~.T:S FRICE: 
a-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

J!>.'f rt..B t'#C APRIL c\1\<\Y Jll'iE JlLY ALG SE.PT a:T ~ a:c AVE '·-..: 

.. . 
·-~---------~-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

tETABLE.S f~ FAA'ti FAA.Vi FAR\1 FAR\1 FAR'..1 F:~'v\ FAAYI FARvt F,<\R\1 FAR\i\ FAA\i f '1.R\1 
----.----
~. 0.51 0.38 0.25 0.60 0.45 l. 30 0.80 0.60 0.55 0.55 0.55 O.LtO G.58 
Tra\J 0.75 0.56 0.30 0.65 0.80 l. 25 1.10 0.80 l. 00 0.80 0.60 0.50 0.76 
ULIFLOM:R 3 .16 2.57 2.00 2.25 2.00 3.00 2.90 2.00 2.00 2.50 2.20 2.80 2.45 
H QOI l.91 1.80 l.25 l. 90 l. 90 2.00 1.80 l. 90 l. 90 l. 80 1.80 I. 90 1. 83 
TILO:. l.25 1.14 0.50 0.55 1.00 l. 10 l. 40 l. 30 l. 00 0.60 0.80 0.70 0.95 
lli..LI · 2. 4-4- 2.51 1.60 l. 80 l. 50 2.80 2.40 2.00 2.00 2.50 2.00 2.LtO 2.16 ' 

l.i:KY. L94- 2 .10 l. 50 l. 50 l.90 2.50 2. l 0 !. 40 l. 20 1.40 1.80 2.30 l. 80 
11(1;i . '• 0 .74. G.73 0.80 0.70 0.80 0. 80 0. 60 0.50 0.60 0.50 0.55 0.50 0.65 
VATC'.£5 · .. 0 .74- 0. 85 0.80 0.55 0.55 0.85 0.90 0.70 0.50 0.55 0.50 0.60 0.67 
PSiCLM 2 .04 2.09 2.00 2.00 1.50 2.00 L75 l. 60 2.00 2 .10 2.00 2.00 1. 92 

0.42 0. 34 0.30 0.40 0. 50 0.70 0.40 0.50 0.60 0.70 0.30 0·;25 0.45 
1.26 1.17 1.50 1.50 1.00 l. 50 l. 50 l. 50 I. 50 l. 50 1. 4-0 I.00 I. 36 
1.07 l. 09 l. 00 0.80 0. 80 l. 30 0.80 0.70 0.90 1.00 1. I 0 1.10 0.97 
0.76 0.72 0.70 0.60 0.80 1.00 0.80 0.60 0.80 0.50 0.60 0.70 0.72 .... ~·~~ · .. ·~; 
o. 7J o.w O.&O 0,80 0.75 0.80 0.80 0.80 0.80 0.80 0.80 0,80 0.79 
0.99 0.63 0.50 0.70. 1.00 1.00 1.00 1.00 1.20 0:90 0.65 0.50 0.84 
l.44 l.H. 1.00 0.80 l. 20 l. 60 l. 50 1.20 l. 20 0.80 1. 30 1.50 l. 22 
1.97 1.84 2.00 1. 80 1.80 2.00 I. 80 l. 90 1. 70 1. 80 I. 70 I. 90 1. 85 
3.50 3 • .50 3.5U 2.50 3.50 3.25 2.75 3.00 2.90 2.70 2.50 J.00 3.05 
I.57 1.42 1. 50 1.50 l.50 l. 50 1. 50 1. 20 1.50 1.50 1.50 1.50 i ·.47 

8. 00 8.00 10.00 9.00 7.00 6.50 6.00 8.00 7. 81 ; 
. . . . . . •) 

·------------------------------------------------------------------------------------------------------------------~-------------~~---

URCE : Kundasang Highland Vegetable cultivation Project. 
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1\!0\THLY VECE.TAJ3LE. ffiICE/rV\ TI SlRVC.Y R::R. THE Y&R 1985 

KC'l'A KINA.BALD ~:A .. 'IB:E1' PRICE 

_____ J 

~f-~-:------~--~~-----~---------------------------------------------------------------------------------------------------------------
JAN FRB ,\ijAC APRIL t'vY\Y JLNE JlLY ALG SEPT a::r KN [ff AVE 

-~~~~------~-~---~~-----------------------------------------------------------------------------------------------------------~-------... ·. 
i<.K. i<..K. K.K. K.K. K.K. K.K. K.K.. K.K. K.K. i<..K. K.K. K.K. K.K. 

;Vl\RK.t.T IYARKET :vAAi<ET ,\AAKET iVAR1<E.T .YAA.i<ET 1\¥\RKET ,\AAJ<:E.T :\-1\RKET .v~T .VARKET M\RKET 1\'A:.-:?l<ET 
------ -- --- - -- - -- - ------ ___ ..;,. __ ------ ------ ------ ------ ------ ------ ------

l.20 l.10 l.00 1.00 l. 10 l. 80 l.60 l.20 l.10 l.00 0.90 0.80 . .. l . 15 
l.40 1.30 l. 20 l. 10 l. 15 2.20 l. 80 l. 40 1.70 l. 40 l.00 l. 20 

~;:· l. 40 
3.63 4.00 3.60 3.50 3.25 3. 50 3. 40 3.00 2.90 3.50 3.20 4.00 3.46 
2.80 2 . ~'>() 2.50 2.50 2.50 3.00 2.50 2.60 2. 50. 2.50 2.50. 3.00 2.64 
l. 88 l. 85 l.60 l.00 l. 50 2.00 l.90 l. 50 l.50 l.50 l.10 1.80 l. 59 
4.00 3.88 3.30 3.00 2.80 3.00 3.00 2.70 2.50 3.30 2.60 3.30 3. 12 
3.50 . 3.00 2.80 2.00 2.50 5.0G 2.50 2.00 2.50 2.00 2.50 3.30 2.80 
l.20 l. 15 l. 20 l.20 l. 20 l.20 l.20 l. 20 1 .. 10 l.00 0.80 l. 30 l. 15 
l.33 l.38 l. 50 l.10 l. 20 l. 50 l.60 l. 4.0 l.00 l.00 0.80 l.30 l. 26 
3.00 2.90 2.80 2.80 2.50 3. l 0 2.45 2 . .50 2.50 3.00 . 2.55 3.10 2.77 
l.05 1.00 0.95 l.00 l.00 l. 20 1.00 l.00 l.40 0.90 0.70 0.80 l. 00 
2.00 2.00 l.80 2.00 l.50 2.00 l. 90 2.00 ·l.&O 2.00 · 1. 80 2.50 l. 94 
l. 73 l. 78 l.50 l.20 l.50 l.80 · l.30 l.50 1.50 l.50 l.60 2.00 1. 58 
l.15 1. 05 l.00 1.00 . l. 40 l. 20 l.20 1.00 1.50 · 1.00 l. 30 l.80 l. 22 
l.50 1.43 l.50 l.40 l. 50 l.50 l.40 l.W 1.40- l :'00_, 1.10 2 .10 L44 
1.68 l.48 l.50 l.50 1.50 l. 50 1.20 l.50 l .. 50 1.40 l. 00 I.. 40 l ~· (f 3 
2.00 2 .00' 2.00 2.00 2.00 2.50 l. 75 2.00 l. 90 l.50 l.80 2.60 2.00 
2.80 2.80 2.80 1.80 2.50 3.00 2.50 2 • .50 2.50 2.70 2.40 3.00 2.61 
5.00 4.50 6.40 4.00 4.00 4.00 4.00 4.00 4-.00 4.00 3.50 4.20 4.30 
2.25 2.38 2.00 2.00 3.75 2.00 2.00 2.00 I. 90 2.00 2 .10 2.80 2.27 

12 .00 12.00 13.00 12. no 12. 00 8.00 9.00 12.00 .:::: .. 11.25 
,. 
ft• 
~· 
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